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RESUMEN
El presente proyecto tiene como propdsito conocer y determinar la viabilidad, rentabilidad
econdémica y financiera de la empresa comercializadora la cual lleva de nombre “BATTERY
TECHNOLOGY” E.LR.L en la ciudad de Chiclayo y Departamento de Lambayeque,
direccionando la investigacion a los niveles socioeconémicos A, B y C. Se escogio esta variable
psicografica porque alli se encuentran personas que tienen una mayor aceptacion para realizar la
compra de dicho producto, ademas se cuenta con una demanda que aln no esta siendo captada
por ninguna empresa que brinde el mismo producto.
El estudio de factibilidad de la investigacion se desarrollé en funcion al objetivo principal, que es
buscar la viabilidad del presente proyecto de inversion. Finalmente, se demostré que el proyecto
de inversion es viable econdmica y financiera, teniendo un VANE de $ 140,431.52 y una VANF
de $ 145,171.01, ademas las tasas de interés de retorno fueron 55% en cuanto a lo econdémico y
80.75% financiero. Y para finalizar se tomé una COK del 10%.
PALABRAS CLAVES: Comercializacion, inversion, rentabilidad, bateria cinética.

ABSTRACT

The purpose of this project is to know and determine the viability, economic and financial
profitability of the marketing company which is called “BATTERY TECHNOLOGY” EIRL in
the city of Chiclayo and Department of Lambayeque, directing the research to socioeconomic
levels A, B and C. This psychographic variable was chosen because there are people who have a
greater acceptance to make the purchase of said product, in addition there is a demand that is
not yet being captured by any company that provides the same product.

The research feasibility study was developed based on the main objective, which is to seek the
viability of this investment project. Finally, it was shown that the investment project is
economically and financially viable, having a VANE of $ 140,431.52 and a VANF of $
145,171.01, in addition the interest rates of return were 55% in economic terms and 80.75%
financial. And to finish, a COK of 10% was taken.

KEYWORDS: Commercialization, investment, cost effectiveness, kinetic battery
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CAPITULO I: ASPECTOS GENERALES DEL PROYECTO DE INVERSION
1.1 METODOLOGIA

.1.1  Tipo de Investigacion

El presente proyecto de inversion corresponde al tipo de investigacion proyectiva
de acuerdo a la investigacién holistica, porque desarrolla una propuesta técnica y
econdmica que soluciona una necesidad de un grupo social determinado,
mediante la optimizacion de los recursos disponibles como: humanos, materiales
y tecnolégicos en un horizonte de tiempo determinado.

El proyecto de inversion por ser una investigacion proyectiva desarrolla fases
metodoldgicas tales como: Exploratoria, porque se trabajaron con hechos que se
dieron en la realidad; es decir en base a registros o informacion secundaria;
Descriptiva, porque refiere la situacion real del proyecto justificando e
identificando las necesidades de cambio para lo cual plantea objetivos;
Comparativa, porque se contrasta con otros proyectos de inversion y teorias;
Analitica, porque examina las teorias sobre el problema a investigar y los
procesos causales de la viabilidad del mercado, tamario, localizacion e ingenieria
,organizacion e inversion; predictiva: cuyo objetivo es determinar la viabilidad
estratégica, la viabilidad de mercado, la viabilidad técnica, la viabilidad
administrativa y la viabilidad econdmico y financiero. Asi mismo Permite ajustar
los objetivos generales y especificos ante posibles dificultades y limitaciones;
Proyectiva, porque disefia el proyecto, se operacionalizan los procesos, se
seleccionan los estudios de mercado, técnico y econdmico - financiero vy se
elabora el instrumento de diagnostico; Interactiva por que aplica instrumentos y
recoge datos del contexto del proyecto de inversion, relacionados con los
procesos de mercado, tamafio, localizacion e ingenieria, organizacion e
inversion; Confirmatoria porque analiza y concluye con un disefio del proyecto de
inversion; Evaluativa porque se mediran los indicadores financieros realizando las

conclusiones y recomendaciones.

1.1.2 Linea de Investigacion

Gestion empresarial para la innovacion
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1.1.3 Situacion problemética

Hoy en dia los dispositivos mdviles se han convertido en un elemento esencial
para el desarrollo de las actividades diarias de las personas, por eso la bateria es
una de las caracteristicas que mas toman en cuenta al momento de comprar un
celular. No obstante, aunque un teléfono celular tiene una bateria duradera,
siempre se estd agotando y es durante esos momentos de angustia es donde
nuestro producto puede comenzar a dar solucién.

Gonzélez (2016), nos informa que la academia dentro de su linea de investigacion
viene realizando planes de negocios innovadores dirigido a todos los usuarios que
utilizan teléfonos mdviles, ya que en este tiempo casi todas las personas hacen
uso de este dispositivo tecnoldgico como medio de comunicacion, guardar
informacion y lo utilizan también como herramienta de trabajo o investigacion
entre otras actividades de su vida personal o profesional, y en especial para
aquellas personas que les gusta hacer actividades fisicas, viajar e incluso hacer
deportes de aventura aventuras al aire libre (nautica, montafismo, etc) lo cual
generan movimientos mas intensos y es donde se puede generar energia para
cargar el celular cuando no tengan acceso a la energia eléctrica o de paneles
solares ya que los paneles a veces dejan de funcionar cuando hay dias lluviosos.
Otro de los aspectos fundamentales de la creacion de este producto sera la
economia circular, en el cual el resultado se da a manera de restaurar y regenerar,
y analizar de que trata los productos, componentes y materias, manteniendo su
utilidad y valor maximo en todo momento. Por lo tanto, se trata de un modelo en
el que sin olvidar lo econdmico, se prima el beneficio social y medioambiental,
interrelacionandose de manera muy estrecha con la sostenibilidad.

Asimismo, la economia circular tiene como primordial objetivo mantener el valor
de los productos, materiales y recursos en la economia el mayor tiempo posible y
para finalizar el andlisis de la situacion se optd por la creacion de nuestro

producto el cual contribuye con la reduccion de la energia eléctrica.

I.1.4 Formulacion del problema

¢Es viable econdmica y financieramente un centro de comercializacién de baterias

cinéticas para profesionales en la ciudad de Chiclayo?
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1.1.5 Determinacion de los objetivos

Objetivo general

Evaluar la factibilidad, viabilidad y rentabilidad econémica- financiera de
la instalacion de un centro comercial de baterias cinéticas para
profesionales y ejecutivos.

Obijetivos especificos
- Analizar la demanda potencial de un centro comercial de baterias

cinéticas para profesionales y ejecutivos.

- Estudiar y analizar la oferta de un centro comercial de baterias
cinéticas para profesionales y ejecutivos.

- Determinar la demanda insatisfecha mediante el balance Demanda-
Oferta.

- Determinar el tamafio del proyecto y su localizacion

- Establecer el proceso de comercializacion adecuado para el proyecto.

- Definir el tipo de sociedad a conformar y los requerimientos laborales.

- Estimar los requerimientos de inversion y financiamiento para el
proyecto.

- Evaluar o determinar la rentabilidad econdmica y financiera del
proyecto.

- Estimar los Estados Financieros pertinentes

- Medir la sensibilidad del proyecto

1.1.6 Titulo

PROYECTO DE INVERSION PRIVADA PARA LA INSTALACION DE UN
CENTRO COMERCIAL DE BATERIAS CINETICAS PARA
PROFESIONALES Y EJECUTIVOS.
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1.1.7 Operacionalizacion de Variables

Tabla 1: Operacionalizacion de variables

DIFINICION
VARIABLE CONCEPTUAL DIMENSIONES INDICADORES

VIABILIDAD Se refiere a los estudios Mercado Nivel Socio Econémico
técnicos econdémicos que se
desarrollan para evaluar la
pertinencia de ejecuta un Bateria Portatil
proyecto determinado.

Estilos de Vida

Demanda del producto
Oferta del producto
Ingresos

Poblacion Objetivo

Tasa de crecimiento
poblacional

Factor de consumo
Tasa de crecimiento del sector

Técnica Factores cualitativos de la
localizacion

Factores cuantitativos de la
localizacion

Participacion del mercado

Cantidad
Tipo de empresa

Instrumentos de organizacion
Economica - VANE - VANF
Financiera TIRE - TIRF

B/CE-BICF

COK

WACC

PRCE — PRCF|

IRE - IRG
PRECIO DEL PRODUCTO

Fuente: Elaboracion propia



14

1.2: ANALISIS DEL ENTORNO

1.2.1 Anélisis del entorno

Para el presente plan de inversion, se tomo en cuenta leyes y reglamentos que
estan orientado con el presente estudio, teniendo en cuenta las normativas
decretadas por el Gobierno Peruano, nosotros como empresa ensambladora de
baterias con uso de energia renovable, debemos asegurarnos que los materiales
que van utilizar sean los adecuados para que no tenga algun impacto negativo
para nuestros consumidores y para el medio ambiente.

Asimismo, la Resolucion de Superintendencia 0188-2010-SUNAT, exige que
como empresa debemos emitir facturas electronicas y documentos vinculados a
esta. Nuestra pagina exige a los clientes que desean realizar su compra con tarjeta
de crédito o debito ingresar informacion personal. Por ende, debemos cumplir
con la Ley N° 27309 - Ley que incorpora los Delitos Informéticos al Codigo
Penal.

Las herramientas tecnoldgicas que hemos considerado utilizar para Battery
Technology estan orientados al uso de maquinas tecnoldgicas que permiten hacer
nuestro trabajo més rapido, el software que se utiliza para optimizar informacion
y al mismo tiempo ayuda a la creacion de nuevos disefios o implantar algin
material mas al momento de ensamblar las baterias ya que asi podamos dar un
valor agregado mas a nuestro producto. En cuanto a la tecnologia nos va ayudar
para realizar una pagina web, dando uso de las redes sociales como Facebook,
Instagram y WhatsApp el cual nos va servir para tener una mejor comunicacion
con nuestros futuros clientes.

En el Perq, se estima que el PBI caeria en un 3.7% para este afio por efecto del
Covid-19, siendo las micro y pequefias empresas (mypes) las que se encuentran
mas afectadas ante el estado de emergencia por la caida progresiva de la demanda
de sus productos. Ademas, es importante saber que las mypes desarrollan un
papel importante en la economia nacional, constituyendo méas del 99% de las
cifras empresariales, creando un promedio del 85% de puestos de trabajo y
generando un aproximado del 40% del producto bruto interno (Peruano, 2020).
Por otro lado, la proyeccion del Banco Mundial (BM) registro que para el 2021el
Per( tendria un crecimiento de PBI de 7 % ya que superara a las economias mas

significativas de América Latina e incluso este incremento serd mayor al
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promedio de América del Sur, que tendria un 2.7 % (Peruano, 2020). Ademas la
mayoria de personas se ven afectados por que la bateria de su celular dura muy
poco por el constante uso que lo dan y por las diferentes actividades que hacen
con el mismo y es donde la mayoria de los usuarios se ven obligados a veces de
cambiar sus celulares porque la bateria es una caracteristica principal que se fijan
antes de adquir cualquir telefono movil (Gestion, 2019).

Por otro lado, nuestro publico objetivo pertenece al nivel socioeconémico A, By
C, que se encuentran en la ciudad de Chiclayo.

Por dltimo, respecto a la modalidad de entrega, sera fundamental contar con
vehiculos motorizados para cumplir con los pedidos solicitados puntualmente y

de esta forma evitar demoras por el trafico fuerte en diferentes zonas.



1.2.2 FODA

Tabla 2: Foda Cruzado

FACTORES
INTERNOS

FACTORES
EXTERNOS

OPORTUNIDADES

Uso intenso de tecnologia.

Uso frecuente de celular al usar diferentes aplicaciones.

No existe un producto igual en la regién.

Nuevo mercado, aislamiento responsable y social.
Producto eco-amigable.

Incremento al cuidado de la salud.

Uso de plataformas virtuales para generar ventas.
Escasos paneles solares en los lugares turisticos.

AMENAZAS

Ingresos de nuevos competidores en el mercado.
Reduccion del turismo.
Menores ingresos del consumidor.

FORTALEZAS

Calidad e innovacion en nuestros productos.

Personal especializado en el producto.

Proveedores que brindan materiales de calidad y confiables.
Conocimiento de costos y precios de venta de la competencia.
Con la capacidad de ampliar nuestro mercado.

Hacer un producto usando energia limpia.

ESTRATEGIAS FO

Dar una mayor utilidad a nuestros productos para que de esta
manera se pueda hacer indole a nuevas marcas.
Disefiar y producir un bien o servicio con la finalidad de
satisfacer al consumidor.
Detectar segmentos en los que conviene vender nuestros
productos.
Producir productos que el consumidor perciba caracteristicas
Unicas del producto.
Promover el consumo responsable frente al consumismo.
Posicionar la marca con la finalidad de obtener beneficios de
los productos.

ESTRATEGIAS FA

Buscar nuevos canales de distribucion con la finalidad de
aumentar el impacto para llegar a mas consumidores.
Ajustar los precios de nuestros productos, ya que esto estaria
ayudando a constituir otra medida para equilibrar nuestra
oferta y demanda.

Ofrecer variedad de productos con precios que se puedan
ajustar a su economia.

DEBILIDADES

Empresa y marca nueva.
Disponibilidad de recursos financieros.
Baja inversion en marketing y publicidad.

ESTRATEGIAS DO

Plantear mecanismos de trabajo para dar a conocer nuestros
productos.

Dar mayor utilidad a la tecnologia para reducir costos con
la finalidad de aumentar la productividad.

Aprovechar el nuevo mercado para que de esta manera se
pueda realizar la publicidad boca a boca.

ESTRATEGIAS DA

Establecer ofertas temporales que atraigan la atencion de
los clientes.

Creacion de productos segmentados de alta rentabilidad.
Ofrecer descuentos o dar mayores facilidades de pago.

Fuente: Elaboracién propio



1.3.3 Justificacion

GOGA (20218), Cuando salimos de casa hacer turismo u alguna actividad fisica, es
mas complicado hallar un enchufe para poder cargar nuestro movil o incluso no
portamos cargador en ese instante donde mas lo necesitamos. Ademas, el movil se
ha en una herramienta importante en todo el recorrido del viaje, es decir como un
guia turistico, ya que en ello puedes ver tu localizacion, hoteles, transporte entre
otras cosas. Lo cual esto genera que la bateria del celular dure poco tiempo.
Felizmente hay diferentes maneras para poder cargar cuando uno esta en
emergencia y mas aun cuando nos encontramos haciendo turismo, ya que este
problema es muy frecuente. Una de las soluciones es contar con un cargador

portétil que te permite cargar en cualquier lugar que te encuentres.

La academia dentro de su linea de investigacion viene realizando planes de
negocios innovadores dirigido a todos los usuarios que utilizan teléfonos moviles,
ya que en este tiempo casi todas las personas hacen uso de este dispositivo
tecnolégico como medio de comunicacion, guardar informacion y lo utilizan
también como herramienta de trabajo o investigacion entre otras actividades de su
vida personal o profesional, y en especial para aquellas personas que les gusta
hacer actividades fisicas, viajar e incluso hacer deportes de aventura aventuras al
aire libre (ndutica, montafiismo, etc.) lo cual generan movimientos mas intensos y
es donde se puede generar energia para cargar el celular cuando no tengan acceso

a la energia eléctrica o de paneles solares (Gonzalez, 2017).

Carballo (2016), en su articulo nos dice que estamos en momentos claves en el
cual requerimos del ahorro de moderacion del combustible y energia eléctrica, por
el cual se deberia tener opciones para optimizar los sistemas de alumbrado,
optando por paneles solares, que ademas permiten obtener energia eléctrica para
diferentes usos. Teniendo al sol como principal fuente de energia de nuestro
planeta, debemos sacarle provecho y los paneles solares es una alternativa para
poder cargar los celulares, sin embargo, los paneles solares no estan cargado las 24
horas por muchos motivos y uno de esos es que los dias que llueven no permite

que los paneles estén cargados, es mas reduce la carga de paneles.

Asimismo la nomofobia, ya que reafirma a lo mencionado anteriormente, que los

teléfonos moviles se han convertido en un elemento indispensable en nuestras
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vidas, ya que ahi se lleva la agenda en cuanto a las actividades que realizan durante
su dia, el acceso directo al correo electrdnico, a informes en cuanto a noticas que
se dan actualmente, agregando fuentes de informacion importantes y de gran
variedad como viene a ser el internet, es por ellos, que estar conectado
constantemente puede influir a situaciones dependientes y adiccién llamada
nomofobia la cual consiste en el miedo irracional a no tener el mévil o a estar

incomunicado a Internet Maldonado (2017).

La energia cinética se puede utilizar para poder ahorrar energia eléctrica y poder
conservar los recursos naturales, ya que este producto se basa en la recoleccion de
la energia del cuerpo atreves de los movimientos de la persona y de paso también
contribuir al cuidado del medio ambiente. Por lo que la energia cinética es
considerada una de las fuentes de energia limpia, donde varias empresas
innovadoras ya lo estan utilizando en diferentes rubros y asi ser una organizacion
sostenible y comprometida al cuidado de la naturaleza (Mundo, 2017).

Cada dia la tecnologia e innovacién va avanzando mas, asimismo la comunicacion
entre las personas va tomando mucha importancia en el entorno donde se
desenvuelven con los demas ya sea por estudios, trabajo u otros motivos mas. La
importancia de este proyecto es presentar un cargador cinético para celulares, ya
que, por la ausencia de energia eléctrica es un problema continuo en la vida
turistica, ya que como nos encontramos lejos de casa u hospedaje nos hace muy

dificil cargar rapido el teléfono maévil. (Comision Federal Electricidad, 2007).

1.4.4 Marco legal

PROYECTO DE INVERSION PRIVADA PARA LA INSTALACION DE UN CENTRO
COMERCIAL DE BATERIAS CINETICAS PARA PROFESIONALES Y EJECUTIVOS.

Teniendo en cuenta las normativas decretadas por el Gobierno Peruano, nosotros
como empresa importadora de baterias con uso de energia renovable, debemos

tener en cuenta los siguientes organismos gubernamentales legales vigentes:

- Decreto Legislativo N° 1002 (“DL 1002”), 02/05/2008, explica sobre el interées
nacional y necesidad publica el desarrollo de la generacion de electricidad
mediante recursos renovables. — D.S. N° 012-2011-EM, 23/03/2011, acepta el
reglamento de la generacién de electricidad con energias renovables. En este

se sustenta la necesidad de utilizar energias renovables para la sociedad.
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- El Decreto Supremo N° 001-2012-MINAM, promulga el reglamento Nacional
para la Gestion y Manejo de los Residuos de Aparatos Eléctricos y
Electronicos, ella dispone un sistema de responsabilidad compartida y de
manejo integral de los residuos sélidos, desde su generacion hasta su
disposicién final.

- Decreto Supremo N° 064-2010-EM. POLITICA ENERGETICA NACIONAL
DEL PERU, el objetivo es contar con una matriz energética diversificada, con
énfasis en las fuentes renovables y la eficiencia energética. también mediante
esto lograr la autosuficiencia en la produccion de energéticos y desarrollar un
sector energético si generar un impacto ambiental.

- Ley General de Aduanas, Decreto Legislativo N° 1053 publicado el 27.6.2008 y
modificatorias, en adelante Ley. Ley que establece medidas tributarias,
simplificacion de procedimientos y permisos para la promocion y dinamizacion
de la inversion en el pais, Ley N° 30230, publicada el 12.7.2014. Esto establece

el pago a Aduana por la cantidad de productos que se esta importando.

1.5.5 Unidad formuladora y unidad ejecutora

Unidad Formuladora: Estudiante del noveno ciclo de la facultad de Ciencias
Empresariales, carrera de Administracion de Empresas de la Universidad Santo
Toribio de Mogrovejo.

La unidad formuladora del presente proyecto se encuentra compuesta por:
Dayana Cristina Cabezas Cortez

Unidad Ejecutora: Segun el Registro de Escrituras Pablicas de la Constitucion
de la Empresa Individual de Responsabilidad Limitada, sera denominada:

“Battery technology” E.I.LR.L.

1.5.6 Clasificacion productiva sectorial

GRUPO: 465 — Venta al por mayor de maquinaria, equipos y materiales
CLASE: 4652 — Venta al por mayor de equipo, partes y piezas electronicas y de
telecomunicaciones.

Esta clase compre la actividad de venta al mayor de equipos y piezas electronicas

lo cual nos va a servir para la elaboracion de la bateria cinética.
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CAPITULO 1I: ESTUDIO DE MERCADO
1.1 CARACTERIZACION DEL PRODUCTO

El proyecto de bateria cinética, cuenta con un armado de baterias ion de litio, lo cual estan
formadas por electrodos que estan sumergidos en un electrolito que facilita el
desplazamiento. Sin embargo, cuando la bateria es conectada a un cargador, ese tiende a
recargarse. Asi mismo, para la fabricacion este electrodo se aplica, sobre la Iamina de cobre
0 aluminio que forma la base, un patrén rectangular en forma de pasta del material que
compone el electrodo. Este patron se ve interrumpido por secciones cortas de papel de
aluminio sin recubrimiento, que son necesarias para la descarga de los electrones. Para
producir estas secciones, el proceso de recubrimiento debe interrumpirse y reiniciarse
repetidamente. La calidad del proceso y, por lo tanto, la minimizacién de los electrodos
rechazados depende de que se logre que los bordes del material depositado se mantengan
afilados, para no contaminarlos con las secciones conductoras y hacer este a la mayor

velocidad posible.

El precio de las baterias de iones de litio podria reducirse sise mejora la precision del
proceso de recubrimiento de la base de cobre o aluminio de los electrodos con los
materiales que lo forman. Un equipo de investigacion del KIT (Instituto de Tecnologia de
Karlsruhe) ha hecho realidad esta hipdtesis logrando producir electrodos para las baterias de

litio en un tiempo récord, mejorando su calidad y reduciendo los costes de produccion.

1.2 PERFIL DEL CONSUMIDOR

Se realiza un estudio de mercado el cual permite a la empresa identificar oportunidades,
disminuir riesgos y determinar el impacto generado en el mercado. De tal manera que se
considere una lista de caracteristicas diferenciando a un consumidor de otro, ya sea por su
forma de vida, nivel socio-econémico, etc.

Teniendo en cuenta el informe de comScore Inc. e IMS Internet Media Services (IMS)
nueve de cada diez usuarios conectados al internet en el Per( tienen un Smartphone, pues
el 93% de los peruanos puede acceder a sus teléfonos moviles. Por lo tanto, el Pert es uno
de los paises con mas conectados. Sin embargo, los peruanos permanecen en promedio,
9.2 horas a la semana navegando en internet desde sus dispositivos. Con estos datos nos
damos cuenta de la grande demanda del uso de celulares en Peru.

Conociendo el perfil de los consumidores este proyecto estad enfocado en el nivel socio

econdmico A, B y C del departamento de Lambayeque. Por ello se cred una bateria


http://gestion.pe/noticias-de-comscore-4439?href=nota_tag
http://gestion.pe/noticias-de-ims-49955?href=nota_tag
http://gestion.pe/noticias-de-smartphones-405?href=nota_tag
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cinética, con la finalidad de satisfacer necesidades de nuestro publico objetivo, el cual serd
de gran beneficio ya que el producto se puede cargar con simples movimientos corporales
Por otro lado, en la ciudad de Chiclayo no se cuenta con este tipo de producto por la cual

se pretende abarcar todo el mercado posible.

11.3 AREA GEOGRAFICA DEL MERCADO

El proyecto va ser en la ciudad de Chiclayo — Lambayeque con el segmento en cuanto a
profesionales con un nivel socioeconémico A, B y C, esta segmentacion nos va servir
como guia de cuanto es el total. Asimismo, la bateria cinética portatil para celulares sera
algo nuevo en la ciudad de Chiclayo — Lambayeque ya que existe una buena demanda
por el cual el producto pueda ser aceptable y de tal manera pueda tener aprobacion en el

mercado.

11.4 ANALISIS DE LA DEMANDA — PROYECCION

11.4.1 Informacion Primaria y secundaria

Como mencionamos anteriormente en cuanto al perfil del consumidor, nuestra
poblacion esta basada en el Departamento de Lambayeque del afio 2019, la cual
fue de 1 321,700 habitantes segun estadistica poblacional de IPSOS. En cuanto a
edades nuestra poblacion son las personas mayores de edad, es decir, de 18 a 55
afios, asimismo, segun la Compaiiia Peruana de estudios de mercados y opinion
publica SAC basados en la fuente de la INEI, esto llega a representar el 52.58%
de la poblacion lo cual nos da un resultado de 694,900 habitantes, por
consiguiente, segin la Asociacion Peruana de Empresas de Investigacion de
mercados (APEIM) se debe considerar solo el 33.6 % correspondiente a los
niveles socioeconomicos A, B y C dando como resultado 233,486 habitantes, en
cuanto a estadisticas nacional y conforme al INEI, nos informa que el 90.6% de
los habitantes hacen uso de un dispositivo moévil, en el cual se obtiene una
poblacion de 1 211,538 habitantes. Sin embargo, hoy en dia la mayoria de
personas sufren por el motivo que la bateria de su celular se agota rapido y no
tienen manera de como conectar a un enchuque para que de tal manera puedas

cargar su dispositivo.

Segun LG Electronic nos dice que nueve de cada diez personas tienen miedo a

quedarte sin bateria, lo que hace que el dispositivo quedara inactivo al no



22

contar con un cargado a la mano, es por ello, que se va realizar este proyecto
ya que va conforme a lo que hoy en dia el celular es un producto importante en
nuestra vida, si aplicamos el 90% vamos a tener como resultado las 190.384

personas.

11.4.4 Proyeccion de la Demanda

Se puede observar que en Peru hay un 90% de consumidores que hacen el uso de
celulares en la poblacién de Chiclayo — Lambayeque, esto se encuentra registrado
en la base de datos del INEI como también en revisitas digitales, permitiendo
hallar la demanda proyectada del 2021 al 2025.

Tabla 3: Demanda Proyectada

T

Poblacion en Grado de aceptacion al

Demanda
Ao Cp  Lambayeque 90 % - nuevo producto 50% -
Proyectada

Profesionales Baterias Cinéticas
2021 1.80 198105 99053 178295
2022 1.80 202082 101041 181874
2023 1.80 206139 103070 185525
2024 1.80 210278 105139 189250
2025 1.80 214499 107250 193049

Fuente: Elaboracion propia



11.5 ANALISIS DE LA OFERTA - PROYECCION

115.1 Proyeccion de la Oferta
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La produccion de baterias de ion de litio fue hallada de una investigacion de la

PUCP, con esta base nos permitié hallar la oferta la cual fue proyectada del afio

2024 al afio 2028.

Tabla 4: Oferta Proyectada

X ARo Oferta Histérica
1 2017 12450

2 2018 12926

3 2019 13405

4 2020 13888

5 2021 14374

6 2022 14864

7 2023 15358

% Afio Oferta Proyectada

(Y=a + bx)

8 2024 15833

9 2025 16318

10 2026 16803

11 2027 17287

12 2028 17772

Fuente: Elaboracion propia
11.6 BALANCE DEMANDA OFERTA
Tabla 5: Demanda Insatisfecha
METODO METODO

EXTRAPOLACION
EXPONENCIAL

REGRESION LINEAL

Afio  Demanda Proyectada Oferta Proyectada Derr_1anda
Insatisfecha
2021 178295 15833 162461
2022 181874 16318 165556
2023 185525 16803 168723
2024 189250 17287 171963
2025 193049 17772 175277

Fuente: Elaboracion propia
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1.7 PLAN DE MARKETING

11.7.1. PRODUCTO
Battery technology E.I.R.L, es un producto de comercializacion ecoamigable, asimismo,

este un cargador portétil cinético que cuenta con una gran variedad de disefios.

Su funcidn principal es suministrar de energia a los dispositivos méviles en lugares
donde no existan conexiones eléctricas y asi los usuarios pueden mantener sus
dispositivos mdviles cargados para que puedan realizar una variedad de actividades
diarias sin problemas. Por lo tanto, la capacidad de carga que es la caracteristica mas
importante para el consumidor, se mide en base a los movimientos que hace la persona
que representa a los miliamperios de consumo por hora, es decir, mientras mas
movimientos, mas autonomia tendra la bateria. Su tamafio y forma permite ser
transportado con facilidad y su variedad de colores permite dar mayores opciones al
cliente a fin pueda escoger el color que sea de su agrado.

Ademaés, cuenta con un indicador led que indica el estado del cargador portatil, cuando
la luz es de color verde, quiere decir que esta totalmente cargado y si es de color
naranja, el cargador requiere ser recargado.

El cargador portatil es ideal para aquellas personas que salen de casa, ademas este
producto es compatible con cualquier marca y modelo de teléfono movil. Asimismo, sera
con un disefio elegante, compacto y ligero, facil de usar y durable para el uso de viaje.

Alta capacidad de almacenar energia y sobretodo respetuosa del medio ambiente.

11.7.2. PRECIO
Se ha considerado en el proyecto de inversion es la de precios orientados a la

competencia, la que consiste en basarnos en los precios que ofrecen nuestros
competidores de cargadores portatiles ya sea cinéticos, solares o el que se carga con
energia eléctrica. Cabe resaltar que la empresa de Battery technology E.I.R.L cuenta con

precios accesibles para su publico objetivo.

11.7.3. PLAZA
Se va optar por varias opciones para llegar a nuestro publico objetivo, una de ellas es a

través de nuestra tienda online. La comercializacién de nuestros productos sera a través
de una tienda virtual, la cual le dara al cliente una rapidez al realizar su compra y poder
realizar desde cualquier lugar de la ciudad de Chiclayo y a cualquier hora del dia.
Asimismo, los pagos se daran con el uso de tarjetas ya sea de crédito y débito. Por otro

lado, nos ubicaremos en un lugar estratégicos donde estemos cerca a nuestra demanda.
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Donde se contard con dos repartidores motorizados que cubrirdn los pedidos,
posteriormente a medida que captemos un mayor posicionamiento en el mercado se
implementaran repartidores adicionales.

Asi mismo, el canal que utilizaremos para ofrecer nuestro servicio es la pagina web

donde se publicaré los productos que estaremos a disposicion de ofrecer.

11.7.4. PROMOCION

Battery technology E.I.R.L, se hara el uso de las redes sociales ya que hoy en dia son los
medios mas utilizados debido a su bajo costo y facilidad de manejo, por ello, crearemos
nuestro perfil en dos redes sociales: Instagram y Facebook. Para promocionar se hara
uso de canales virtuales, como son las redes sociales, Facebook, Instagram, ya que segln
el Diario Peruano (2020), manifiesta que son las redes més usadas durante estos Ultimos
afios, ademas la publicidad virtual que se dara a traves de la web y redes sociales, se
entregaran flyers publicitarios a los distribuidores a fin los tengan en un lugar visible para
que nuestros clientes puedan acceder a estos con facilidad y puedan conocer un poco

mas de nuestros productos y marca.

CAPITULO I1l1: TAMANO DEL PROYECTO

ARo Demanda Insatisfecha Tamafo de Mercado
2021 162,461 40,615
2022 165,556 41,389
2023 168,723 42,181
2024 171,963 42,991
2025 175,277 43,819
Promedio 42,199.00
Tabla 6: Tamafio de Mercado

I11.1 Tamafno — Mercado

Nuestra demanda ha sido hallada con fuentes importantes y de confiabilidad como es INEI, de

tal manera, que para establecer el tamafio de mercado se va considerar el mercado potencial y

quienes pueden ser nuestros clientes potenciales para asi tener en cuenta que son consumidores

que se dedican en mayor beneficio a la venta de accesorios para celulares. De lo mencionado se

podrad determinar con qué frecuencia asisten a la tienda y que tanto realizan la compra de un

cargador. El presente proyecto en el que se dirige el producto, representa el 25% de la

poblacion de la ciudad de Chiclayo, de tal manera que se enfocd en las personas que sufren

desgaste de su bateria de su mavil.
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I11.2 Tamafio — Tecnologia

La tecnologia en la actualidad es muy importante ya que se ha vuelto indispensable, por
lo tanto, para realizar el producto y tenga una buena aceptacién en el mercado, se

utilizar los siguientes puntos:

- Realizar el uso de programas de Microsoft Excel, Project en ellos se almacenara

los datos correspondientes de la empresa.

- Usar las plataformas digitales, para que los consumidores tengan conocimiento de
nuestra marca, asimismo, en cuanto a los profesionales se dara el uso de correo
ya sea Hotmail, Outlook y Gmail para poder explicarles de manera adecuada

que tan importante puede ser nuestro producto para ellos.

- Utilizar los sistemas para disefiar el producto y construccion del prototipo del

cargador eléctrico portéatil en base a la cinematica del cuerpo.
111.3 Tamafio - Disponibilidad de Materiales

Los materiales que utilizaran para el armado de la bateria cinética seran obtenidos desde
la Ciudad de Lima y actualmente hay siete proveedores que abastece a nivel nacional
donde encontramos los materiales como son la bateria de ion y litio de diferentes
tamafios, es decir que se adapte a tu teléfono movil, ademas, también tendran unas placas
generadoras de energia lo que ayudara a facilitar la obtencion de energia del cuerpo
humano y de tal forma ayude a la bateria de ion y litio. Cabe resaltar que su armado sera
con medidor de capacidad para baterias de litio, cargador de litio, el cable de cobre

delgado, el conector USB y para finalizar la carcasa para envolver el cargador portatil.

Tabla 7: Materiales de la Bateria

. . Unidades Unidades _Preglo )
Materia Prima unitario sin
Mensuales  Anuales

IGV en Soles
Placa de circuito 3449 41,389 S/.19.00
Cargador de bateria de litio 3449 41,389 S/.16.00
Inductores de energia 3449 41,389 S/.2.00
Conector USB 3449 41,389 S/.2.50
Carclaga para envolver el cargador S/ 15.00
portatil 3449 41,389
I\/!e_didqr. De Capacidad Para Baterias De S/ 3.00
Litio Li-ion 3s 3449 41,389 -

TOTAL S/.57.50

Fuente: Elaboracion propia
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I11.4 Tamafo — Financiamiento
El proyecto de inversion se realizar4 mediante dos fuentes de financiamiento, el cual son
el externo e interno. Dando asi el 40% del total de la inversion el cual sera financiado a
través de una entidad bancaria, en el cual se opt6é por el Banco Scotiabank, el cual nos
ofrece una tasa del 2.99%, dado a ello se realizara en un plazo de 5 afios, con una cuota
fija de $ 8648.29 y a manera de préstamo da un monto de $ 36.95.93. Y el 60% de total
de la inversidn, es capital bajo de aporte propio el cual es de $ 55,426.39.

Tabla 8: Financiamiento

Fuente Monto Porcentaje
Aporte propio $ 55,426.39 60%
Entidad Bancaria $ 36.95.93 40%
Total $92,377.32 100%

Fuente: Elaboracion propia
I11.5 Tamafo — Costo unitario
En cuanto al costo unitario se dara a los materiales el cual se usaran para el proyecto de
inversion, de tal manera que son adquiridos con proveedores de Lima, ya que como bien
se sabe al traer productos al por mayor seria de gran beneficio para que asi nos puedan
dar menor precio. EIl precio actual de la bateria en cuanto a soles es de 85.00 y a
moneda extranjera es de $ 20.58.

Tabla 9: Costo unitario

Precio en soles con IGV S/. 85.00
Precio en soles sin IGV 72.03
Precio en dolares sin IGV $ 20.58

Fuente: Elaboracion propia
111.6 Tamafio — Rentabilidad

El proyecto de inversion en el mercado laboral tenemos la factibilidad que el producto
sea aceptado, ya que el sector al cual se esta dirigiendo, les va a servir de mucho al
momento que se encuentren lejos de un cargador de energia eléctrica o solar. Ademas,

que el producto es facil de transportar y el precio es accesible.
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111.7 Seleccion del Tamario

Tabla 10: Seleccién de Tamafo

25%
Afo Demanda Insatisfecha Tamario de Proo_luc_cmn
Mercado diaria
2021 162,461 40,615 113
2022 165,556 41,389 115
2023 168,723 42,181 117
2024 171,963 42,991 119
2025 175,277 43,819 122
Promedio 42,199.00 117.22

Fuente: Elaboracion propia

CAPITULO IV.- LOCALIZACION DEL PROYECTO

1.1 Factores de localizacion

En cuanto a factores de localizacion se ha considera para la evaluacion de diferentes
opciones en el cual se pueda instalar una oficina, seran mostrados en los siguientes

recuadros:

Tabla 11: Factores de localizacion

CRITERIO PESO
F1 Precio 15%
F2 Infraestructura y ubicacion  15%
F3 Inmediaciones seguras 25%
F4 Fa}cmdad de mercado y 45%
clientes.
Fuente: Elaboracion propia
Tabla 12: Factores cualitativo y cuantitativos
Costos de M3 del
CUANTITATIVOS Dinero 50% S/ alquilar terreno Facilidad de transito
maquina
CUALITATIVOS Puntos 50% Puntos Gustos y Clima Instalaciones

preferencias

Fuente: Elaboracion propia
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IV.2 Macro localizacion
Para evaluar este punto del proyecto “Battery technology” E.I.R.L, hemos considerado
cinco factores que han sido mencionados en el punto anterior, asi mismo la ponderacion
estd conformada por una escala del 0 al 20, clasificandose de la siguiente manera: pésimo

(0), mediocre (5), regular (10), bueno (15) y muy bueno (20).

Tabla 13: Factores de Macro localizacién

FACTORES DE LOCALIZACION PONDERACION S2n Jose  Av.SaenzPefa

#579 #560
Fuentes de Materia Prima (
productos para hacer la bateria 5 100 50
cinética)
Mano de Obra 4 60 60
Actividad Economica de la Zona 4 80 60
Ambiente Sociocultural ( NSEy
. L . 5 75 50
estilo de vida, ingresos econdmicos).
Energiay fluidos ( electricidad y 3 30 45
otros)
Inmediaciones seguras 4 80 60
TOTAL 425 325

Fuente: Elaboracion propia

IV.3 Micro localizacion

Tabla 14: Factores de Micro localizacion

San José #579

Av. Saenz Pefia #829
Alta demanda
Competencia

UBICACION

FACTORES DE LA UBICACION
PRECIO DEL ALQUILER DEL

LOCAL S/ 3,500.00

La tienda se ubicara en una zona central y
REVISION DEL ENTORNO de facil acceso para la adquisicion de
INMEDIATO nuestro producto.

ANALISIS DE LA ESTRUCTURA San José #579
URBANA Av. Sdenz Pefia #829

Fuente: Elaboracion propia
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IVV.4 Método para decidir la localizacion

El método que se ha utilizado es el método de Multicriterios donde se ha analizado los
factores cualitativos y cuantitativos, siendo los cualitativos los de mayor ponderacion,
determinando que el proyecto estara ubicado en las siguientes sedes como es la Calle San

José #579 y la Avenida Saefiz Pefia #560 en la ciudad de Chiclayo.



CAPITULO V: INGENIERIA DEL PROYECTO
V.1 ESPECIFICACIONES TECNICAS

En cuanto a especificaciones, la ficha técnica es una gran herramienta el sirve para
informas de un manera adecuada y sencilla las caracteristicas de dicho producto.

Por la tanto, en cuanto a la bateria portéatil para celulares esté elaborada con materiales el
cual van ayudar a cuidar el medio ambiente, adicional que cuenta con generadores el cual
atrae la energia del cuerpo de la persona que lo estéa utilizando y de tal manera cargar sus

dispositivos de forma inmediata.

Tabla 15: Ficha técnica

NOMBRE DEL PRODUCTO

“Battery technology” E.I.R.L

DENOMINACION DE BIN O SERVICIO

Bateria

DENOMINACION TECNICA DEL BIN O SERVICIO

Bateria portatil a base de energia cinética para cargar dispositivos méviles

GRUPO/CLASE/FAMILIA A LA QUE PERTENECE EL BIEN O SERVICIO

Cadigo: 72190330

UNIDAD DE MEDIDA Y DESCRIPCION GENERAL

Modelo CP-VLS
Entrada DG5v
Salida DG5V/1A4 (Max)
Tamarno (aprox.) 62
(An x Al x Pr) mm
Capacidad de la bateria 8001-12000mAh
AC tiempo de carga Aproximadamente 7 horas
Temperatura de funcionamiento 0°Ca35°C
Cable micro USB incluido Si
Compatibilidad Con todos los teléfonos
Negro
Negro con amarillo
Color del Producto Negro con azul

Negro con verde
Amarillo con negro

Carga de la bateria la vida Mas de 500 veces
Tipo de carga Cinética
Reciclable Reciclable

SEGMENTO AL QUE VA DIRIGIDO

Profesionales - Ejecutivos

NO APTO

Menores de edad

Fuente: Elaboracion propia
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V.2 SELECCION Y DESCRIPCION DEL PROCESO

V.2.1 Diagrama de Operacion

Con respecto al diagrama de operaciones, la cual viene a ser una gréafica de las
operaciones que se van a realizar acerca de todo el proyecto, es decir el proceso.

De tal modo que represente los puntos importantes en cuanto a comercializacion.

[ INICIO }

PLANEACION
PRODUCTO

COSTO

MARGEN DE
UTILIDAD

FLIACION DF PRFCIO

-

-

PROVEEDOR

-

PLAN DE MERCADEO

-

CLIENTES

-

VENTAS

1L

SATISFACCION
DEL CLIENTE
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V.2.2 Diagrama de Recorrido o Flujograma:

AREA DE EXHIBICION

—looo] ]

A

L

M

A - ;

c AREA DE ATENCION

E

i O O O
ATENCION AL CAJA DESPACHO

CLIENTE

V.2.3 Distribucion de la Planta:

V.2.4 Disefio del Plano del Proyecto:

Luego de una correcta eleccion del sitio, el aspecto primordial es la concepcion y
desarrollo de un disefio del plano del proyecto, ya que ayuda a definir
detalladamente los espacios que iran dentro de la infraestructura. Por lo tanto, el

disefio es aceptado para una infraestructura, por ellos se va explicar de manera
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detallada las diferentes zonas con la que cuenta el local, cabe resaltar que dichas

oficinas solo estaran disponibles para el personal a cargo:

Cuenta con un bafio de manera general con tres internos el cual se
encuentra en la parte inferior del local.

Hay una oficina con tres zonas de despacho, para brindar el servicio
acerca del producto.

Un almacén en el cual estaran todos los productos que van estar en
stock.

Una parte de la oficina en el cual estara establecido para el area de
carga, el cual traera los productos y asi poder ser vendidos en dichas
oficinas.

Para finalizar hay un espacio para la venta de las baterias portatiles

para celular.

V.2.5 Disefio del Sistema del Proyecto: hardware y software

A. Disefio de sistema Software: para este disefio se tomara en cuenta los siguientes

puntos

Disefio de datos: encontraremos la correlacion entre cada uno de los

elementos estructurales por el programa.

Disefio arquitectonico: hay encontraremos la descripcion del Software,

asimismo, los sistemas con el van a operar los operadores y los usuarios.

Disefio de interfaz

Disefio de procedimientos

Cabe resaltar que para el disefio de sistema del Software se emplea los elementos estructurales,

dando asi la importancia de calidad de dicho producto que se colocara, este disefio tiene que

causar la impresion del cliente.
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B. Disefio de sistema Hardware

Tabla 16: Hardware y Software

DATOS GENERALES

Descripcion

“BATTERY TECHNOLOGY” E.I.R.L cuenta con una pagina
web que brinda el producto (Cargador portatil). Para ellos,
necesita que los usuarios se registren en la plataforma virtual, a
fin de poder recibir la solicitud de sus pedidos, asi como

también, su posterior pago de su producto.

NOMBRE

DESCRIPCION

Busqueda de

productos

Gestion de
carrito de

compras

Registro de

clientes

El sistema debe permitir la busqueda de productos que deseen
comprar y que muestre los productos con caracteristicas
diferentes (color o tamafio) con los siguientes datos: Nombre y
precio del producto. La bdsqueda debe ser mediante palabras
claves o similares.

La plataforma web va permitir la gestion adecuada del carrito
de compras. Se podré agregar, eliminar o cancelar los productos
solicitados. También, se deberd especificar la cantidad de
productos que se desea adquirir.

La pagina web también se debe registrar registrara los siguientes
datos: Nombre y apellidos, DNI, Direccion, teléfonos, correo

electronico, fecha de nacimiento.

Compray Pago
de productos

Comprobante de

pago

Historial de

compras

Gestion de

usuarios

El sistema debe permitir comprar y pagar los productos que se
desean adquirir mediante una tarjeta de debito o crédito.

El sistema debe permitir mostrar el comprobante de pago
después de haber realizado el proceso de compra. Debe mostrar
los siguientes datos: fecha de pago, hora de pago entre otro
requisitos que pida la empresa distribuidora.

El sistema debe permitir mostrar un historial de compras
realizados por los clientes. Se debe mostrar la fecha, No. de
pedido, los productos, la cantidad, total (S/.). Ordenados por
fecha.

El sistema debe permitir agregar, modificar y eliminar los datos

de los usuarios.



Reporte de

ventas

Reporte de

entrega

Impresion de

boleta / factura
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El sistema debe permitir mostrar un reporte de ventas segun el
rango de fechas seleccionadas. Los datos que debe mostrar son:
fecha, numero de venta, nombre del cliente, codigo del
producto, nombre del producto, cantidad del producto, precio
unitario, sub-total (S/.), total (S/.). Ordenado por fecha.

El sistema debe mostrar un reporte de ventas listas para la
distribucion, este reporte debe mostrar: No. de pedido, fecha de
pedido, fecha de entrega, producto, nombre del cliente, DNI,
teléfono, direccion.,

El sistema debe permitir generar e imprimir las boletas o
facturas fisicas segun los datos que requiera el documento

(segun normativa vigente de la SUNAT).

Impresion de
guias de
remision

Funcionabilidad

Nivel de
seguridad
Modificar
informacion
personal
Copia de
seguridad
Normativa
Vigente de la
SUNAT

El sistema debe permitir generar e imprimir las guias de
remision fisicas segun los datos que requiera el documento
(segn normativa vigente de la SUNAT).

El sistema debe visualizarse y funcionar correctamente en
navegadores web que soporten HTMLS5.

El sistema debe tener un nivel de seguridad de dos variables
(correo electrdnico y contrasefia) para todos los usuarios.

El sistema debe permitir a los usuarios modificar sus datos
personales. Persona: Nombre y apellidos, contrasefia, correo
electrdnico, direccion, teléfonos.

debe

automaticamente cada semana.

El  Sistema realizar una copia de seguridad
El sistema debe respetar la normativa para la impresion de
boletas, facturas y guias de remisién, mostrando los datos
correctos y necesarios segun la normativa vigente de la

SUNAT.

Fuente: Elaboracion de Gonzales



V.3 REQUERIMIENTO DEL PROYECTO

V.3.1.-Terrenos y Edificaciones

Los locales del proyecto de Battery Technology se encuentran ubicados en los
siguientes lugares:

- Calle San Jose #579

- Avenida Saefiz Pefia #560

V.3.2.-Maquinaria y equipos, Muebles, Enseres y Vehiculos

Tabla 17: Equipos Generales

Rubro Total Sin IGV Tasa
SUNAT

Equipos $ 4,237.29 25%
Muebles y enseres $ 1,380.15 10%
Magquinaria $ 539443 10%
Acondicionamiento del local $ 300.24 10%
Material de seguridad del local $ 87.17 10%
Material de seguridad del
personal $ 697.53 10%

Total $ 12,096.80

Fuente: Elaboracion propia

V.5.- CRONOGRAMA DE ACTIVIDADES

Tabla 18: Cronograma de actividades
DIAGRAMA DE GANT

2020
TIEMPO AS ONDEFMAM
ACTIVIDADES
ESTUDIOS, NEGOCIACION Y
TRAMITACION

Nace la idea
Estudio de mercado
Estudio econémico financiero
Revision del proyecto

NEGOCIACION Y TRAMITACION
Tramites de funcionamiento de la empresa
Adquirir local para alquiler
Adquisicion de equipos

EJECUCION

Habilitacion del local
Montaje de los equipos
Capacitacion del personal
Suministro de sistemas
Publicidad
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OPERACION
Iniciacién de la empresa
Prueba de equipo y software
Prueba de sistemas
Mantenimiento de equipos y software
Ajustes del proyecto
Fuente: Elaboracion propia

V.6.- PROGRAMA
En cuanto al programa comercial se tomo el 25% de la demanda insatisfecha para la empresa

BATTERY TECHONOLOGY.

Tabla 19: Programa Comercial

PROGRAMA
o MO cuecios
BATERIAS CINETICAS
2021 162461 40615
2022 165556 41389
2023 168723 42181
2024 171963 42991
2025 175277 43819

Fuente: Elaboracion propia

CAPITULO VI: ORGANIZACION
VI1.1. ASPECTO LEGAL

VI1.1.1 Tipo de Empresa
BATTERY TECHNOLOGY ha sido constituida bajo el tipo de “Empresa
Individual de Responsabilidad Limitada” en donde la titular es la Sefiorita Dayana
Cristina Cabezas Cortez, el cual estd dedicada a la comercializacion del producto
de baterias cinéticas, dicho producto cuenta con lineas de autoridad, asimismo, se
caracteriza por tener una buena estructura el cual van a ayudar a correcta toma de

decisiones, comunicacion y control de las lineas de la empresa.

V1.1.2 Proceso de Constitucion de la Empresa
Para el proceso de constituciéon de BATTERY TECHNOLOGY se siguieron los
pasos que se presentan en la pagina de SUNARP, con la sociedad E.I.R.L.
correspondiente

PASO 1: Reunidn del titular y los interesados
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Se planteardn los aspectos generales y las ventajas por las que se ha decidido
aplicar este tipo de constitucion en la empresa.

PASO?2: Identificacion de la razon social

Se elegira el nombre, se dara tramite a la identificacion de la razon social en las
oficinas de los registros publicos con el pago correspondiente, se recibe una
constancia que avale no exista una empresa con el mismo nombre, y se procede.
PASO3: Elaboracién de la minuta

Se adjunta todos los datos del titular, domicilio legal de la empresa, y los aportes
del capital social, se contrata un abogado para que elabore la minuta para luego
ser aprobada y suscribir la minuta con la firma del abogado correspondiente.
PASO 4: Escritura Publica

Aqui se realizaran todos los depdsitos ya sea de la minuta como del abogado,
luego se llevara la minuta a la notaria con los comprobantes de pagos para que se
pueda elaborar el testimonio de constitucion en el que el titular firmara y pondra
su huella digital.

PASO 5: Inscripcion SUNAT (RUC)

Se va a presentar los documentos de identidad del titular y se adjuntara los
documentos de la sociedad (recibos de luz, agua, contrato de alquiler, el
testimonio, la constancia de numeracion emitida por la municipalidad).

PASO 6: Autorizacion de impresion de comprobantes de pago formulario 806

Se dara impresion al régimen especial y el régimen general del Impuesto a la
Renta.

PASO 7: Licencia de funcionamiento municipal

Se veré el formato de solicitud, el RUC, certificado de compatibilidad de uso,
copia certificada notarial o legalizada por el fedatario de la Municipalidad del
Testimonio de Constitucion de la empresa., la declaracién jurada de ser pequefia
empresa y el recio de pago de los derechos correspondientes.

PASO 8: Autorizacion del libro de planillas ante el MTPS

Se llenaré la solicitud segun formato, adquisicion del libro de planillas, copia del
RUC y el respectivo pago del tramite.

PASO 9: Legalizacion de libros contables ante notario

Solicitud de la legalizacion, copia de RUC y DNI, y el pago del derecho de

tramite.
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V1.2. ASPECTO ORGANIZACIONAL

V1.2.1 Acta de Constitucién de la Empresa

En la localidad de Chiclayo a los 10 dias del mes de Julio de 2020 siendo las 3pm
horas, se resume personas cuyos nombres, domicilios y nimeros de documentos
figuran en la planilla adjunta, a fin de constituir una Empresa Individual de
Responsabilidad Limitada con fines de lucro, asi como para aprobar el Estatuto
social que regira a la entidad y designar sus autoridades, resolviendo:

1°) Designar Presidente y Apoderado de la empresa a las siguientes personas:
Dayana Cristina Cabezas Cortez y a la apoderada: Isabel Cristina Cortez

Cérdova, para suscribir la presente ACTA:

Las personas reunidas dejan constituida la Empresa Individual de Responsabilidad
Limitada denominada “Battery technology” E.ILR.L con sede en la ciudad de
Lambayeque con las Calles San José #579 y la Avenida Saefiz Pefia “560
Chiclayo.

3°) Se adopta en todo lo fundamental el ESTATUTO modelo de la Direccion
Provincial de Personas Juridicas adoptado por Disposicion 29/95.

4°) Acto seguido se procede a elegir a los miembros de la Comision Directiva y
Revisora de Cuentas, que regiran la entidad en el proximo periodo previsto en los

Estatutos aprobados, designandose a las siguientes personas para los cargos

citados:

CARGO APELLIDO Y NOMBRE FIRMA
PRESIDENTE DAYANA CRISTINA CABEZAS \@iﬂe
CORTEZ

APODERADO ISABEL CRISTINA CORTEZ ‘}i—w»k
CORDOVA

Los designados aceptan el desempefio de los cargos que respectivamente les han

sido conferidos:
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5°) Se fija la cuota social para el socio activo en la suma de S/. 35000. y se
autoriza a la Comision Directiva, durante su mandato a elevarla, si fuera
necesario, en hasta un 50%.

6°) Se autoriza al presidente y apoderado de la Comision Directiva electa a
realizar las tramitaciones correspondientes para la obtencion de Personeria
Juridica y para aceptar las observaciones al Estatuto que pudieran efectuarse por
la Direccion Provincial de Personas Juridicas. Las decisiones precedentes han
sido tomadas por unanimidad. No siendo para mas, previa lectura y ratificacion se
firma la presente en el lugar y fecha indicados arriba.

PRESIDENTE SECRETARIO

ol ] //‘//off
VI1.2.2. Minuta de Constitucion

Sefor Notario

Sirvase usted extender en su registro de escrituras publicas una de constitucion
de empresa individual de responsabilidad limitada, que otorga: DAYANA
CRISTINA CABEZAS CORTEZ, de nacionalidad peruana, con documento de
identidad numero 72538018, ocupacion: estudiante, estado civil: soltera,
sefialando domicilio para efectos de este instrumento en CHICLAYO, en los
términos siguientes:

Primera. - Por el presente, DAYANA CRISTINA CABEZAS CORTEZ:
constituye una empresa individual de responsabilidad limitada bajo la
denominacion de: “BATTERY TENCHNOLOGY E.I.LR.L.”, con domicilio en
CALLE SAN JOSE #579 y la otra otra sede en Av. SAENZ PENA #560,
provincia de CHICLAYO, departamento de LAMBAYEQUE, que inicia sus
operaciones a partir de su inscripcion en el registro mercantil con una duracion
indeterminada, pudiendo establecer sucursales en todo el territorio nacional.
Segunda. - El objeto de la empresa es: COMERCIALIZACION DE BATERIAS
CINETICAS PORTATILES, se entienden incluidos en el objeto, los actos
relacionados con el mismo, que coadyuven a la realizacion de sus fines
empresariales. Para cumplir dicho objeto, podré realizar todos aquellos actos y

contratos que sean licitos, sin restriccion alguna.
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Tercera. - El capital de la empresa es de s/. 35000. Treintaicinco mil y 00/100
nuevos soles, constituido por el aporte en efectivo del titular.

Cuarta. - Son o6rganos de la empresa, el titular y la gerencia. El régimen que le
corresponda estd sefialado en el decreto ley N 21621, articulos 39 y 50
respectivamente y deméas normas modificatorias y complementarias.

Quinta. - La gerencia es el érgano que tiene a su cargo la administracion y
representacion de la empresa. Sera desempefiada por una 0 mas personas
naturales. El cargo de gerente es indelegable. En caso de que el cargo de gerente
recaiga en el titular, éste se denominaré titular gerente.

Sexta. - La designacion del gerente sera efectuada por el titular, la duracion del
cargo es indefinida, aunque puede ser revocado en cualquier momento.

Séptima. - Corresponde al gerente:

1. Organizar el régimen interno de la empresa.

2. Celebrar contratos inherentes al objeto de la empresa, fijando sus condiciones;
supervisar y fiscalizar el desarrollo de las actividades de la empresa.

3. Representar a la empresa ante toda clase de autoridades. En lo judicial gozara
de las facultades generales y especiales, sefialadas en los articulos 74°, 75°, 77°y
436° del codigo procesal civil. En lo administrativo gozard de la facultad de
representacion prevista en el articulo 115° de la ley N° 27444 y deméas normas
conexas y complementarias. Teniendo en todos los casos facultad de delegacion o
sustitucion. Ademas, podra constituir personas juridicas en nombre de la empresa
y representar a la empresa ante las personas juridicas que crea conveniente y
demas normas complementarias. Ademas, podrd someter las controversias a
arbitraje, conciliaciones extrajudiciales y demas medios adecuados de solucion de
conflicto, pudiendo suscribir los documentos que sean pertinentes

4. Cuidar los activos de la empresa.

5. Abrir y cerrar cuentas corrientes, bancarias, mercantiles y girar contra las
mismas, cobrar y endosar cheques de la empresa, asi como endosar y descontar
documentos de crédito. Solicitar sobregiros, préstamos, créditos o financiaciones
para desarrollar el objeto de la empresa celebrando los contratos respectivos.

6. Solicitar toda clase de préstamos con garantias hipotecaria, prendaria y, de
cualquier forma, ademas conocimiento de embarque, carta de poder, carta fianza,
poliza, letras de cambio, pagares, facturas conformadas y cualquier otro titulo

valor.
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7. Suscribir contratos de arrendamiento y subarrendamiento.

8. Comprar y vender los bienes sean muebles o inmuebles de la empresa,
suscribiendo los respectivos contratos.

9. Celebrar, suscribir contratos de leasing o arrendamiento financiero, consorcio,
asociacion en participacion y cualquier otro contrato de colaboracién empresarial,
vinculados al objeto de la empresa.

10. Autorizar a sola firma, la adquisicién de bienes, contratacion de obras y
prestacion de servicios personales.

11. Nombrar, promover, suspender y despedir a los empleados y servidores de la
empresa.

12. Conceder licencia al personal de la empresa.

13. Cuidar de la contabilidad y formular el estado de pérdidas y ganancias, el
balance general de la empresa y los demas estados y analisis contables que solicite
el titular.

14. Solicitar, adquirir, transferir registros de patentes, marcas, nombres
comerciales conforme a ley, suscribiendo cualquier clase de documentos
vinculados, que conlleve a la realizacion del objeto de la empresa.

15. Participar en licitaciones, concursos publicos y/o adjudicaciones, suscribiendo
los respectivos documentos, que conlleve a la realizacion del objeto de la
empresa.

Octava. - Para todo lo no previsto rigen las disposiciones contenidas en el D.L.
N.° 21621 y aquellas que las modifiquen o complementen.

Disposicion  transitoria. DAYANA CRISTINA CABEZAS CORTEZ,
identificado con DNI N° 72538018, ejercera el cargo de titular gerente de la
empresa, peruano, con domicilio sefialado en la introduccién de la presente.

Asi mismo, se nombra como apoderado a ISABEL CRISTINA CORTEZ
CORDOVA, identificado con documento de identidad nimero: 16612775, quien
tendra las mismas facultades que el gerente.

Chiclayo, diecisiete de julio del dos mil veinte.

V1.2.3 Manual de Organizacién y Funciones

En cuanto a las funciones se tomara en cuenta por cada rama para de tal manera

saber que labor se va dedicar hacen para la empresa Battery Technology EIRL.
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a) Gerente General: Las funciones que va a realizar para Battery Technology

EIRL son las siguientes:

Realizar un plan de actividades que se desarrollen dentro de la
empresa.

Dirigir a la empresa en un corto, mediano y largo plazo, agregando
muchas mas tareas.

Fijar una serie de objetivos que ayuden a mejorar a la empresa y
diferenciarlas de otra.

Crear una estructura organizacional en funcion a la competencia.
Realizar un estudio de diferentes asuntos financieros, administrativos
y marketing.

Hacer de lider de los diversos equipos.

b) Secretaria: Las funciones que va a realizar para Battery Technology EIRL

son las siguientes:

Recibir, clasificar, tramitar y controlar la correspondencia y
documentacion diversa recibida, tanto interna como externa.

Atencidn telefonica de acuerdo a las normas de cortesia establecidas y
dar el debido curso

Recoger y canalizar los mensajes dirigidos al personal de Ila
dependencia o enviados por este.

Enviar comunicaciones internas y documentos relacionados a los
diferentes departamentos administrativos.

Preparar, tramitar y controlar la documentacion generada por la
gerencia general.

Llevar el control de la agenda del gerente de area.

c) Recepcionista Las funciones que va a realizar para Battery Technology EIRL

son las siguientes:

Preparar las facturas correspondientes
Cobrar

Llevar la contabilidad

Realizar el tratamiento de textos

Clasificar y enviar archivos de correspondencia
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d) Contador Las funciones que va a realizar para Battery Technology EIRL son

las siguientes:

Establecer los procedimientos para la gestion.

Cumplir con los requerimientos de informacion para la toma de
decisiones por parte de la Gerencia general, tales como estados
financieros y auxiliares de ciertas cuentas.

Cumplir con las obligaciones fiscales.

Aperturar los libros de contabilidad.

Establecer el sistema de contabilidad.

Estudiar los estados financieros y sus analisis.

Contribuir con las demés areas departamentales de una empresa para
proporcionar la informacion necesaria para una mejor toma de
decisiones.

Administrar de forma adecuada los recursos financieros de la empresa
por medio de conocimientos técnicos profesionales como la inversion,

el analisis de riesgo y el financiamiento.

e) Supervisor de Personal: Las funciones que va a realizar para Battery

Technology EIRL son las siguientes:

Coordinar en cuanto con sus operarios y los de almacén.

Alinear diversas areas Yy unidades hacia los objetivos de la
organizacion.

Realizar el disefio de los puestos del trabajo, sigue la distribucion del
mismo.

Resolver situaciones entre los empleados y los altos mandos.

Estimar los conocimientos, aptitudes y rendimiento de los
trabajadores y del supervisor en si mismo.

Coordinar, mediar o asesorar también implica que el supervisor deba
intervenir cuando surjan conflictos entre empleados, empleados y
clientes o mismamente entre empleados y el propio supervisor.
Estipular los dias libres o distribuir las vacaciones de los empleados es
una de las principales funciones del supervisor para lograr el bienestar
de todos los trabajadores sin que esto afecte a la eficiencia del
negocio.

Promover una buena comunicacion.
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V1.2.4 Organigrama

Gerente

General

Supervisor de

Secretaria Recepcionista Contador
Personal

Auxiliar

Almacenero Operarios
contable

V1.2.5 Requerimiento del Personal

- GERENTE GENERAL

Tabla 20: Requerimiento Personal del Gerente General
GERENTE GENERAL

Descripcion y perfil del puesto

Nombre del puesto: Gerente Administrativo

Reporta a: Apoderado
Objetivo: Dirigir a la empresa en un corto, mediano y largo plazo, agregando

muchas mas tareas.

COMPETENCIAS

Grado de Instruccion Titulo Profesion
Educacion superior Lic. Administrador de empresas

Experiencia Minimo 5 afios

Otros Dominio de Microsoft Office nivel intermedio.

Liderazgo




Habilidades Trabajo en equipo
Orientacion a resultados
Vision estratégica
CONDICIONES DE PUESTO

Tipo de contrato Contrato Indeterminado

Remuneracion S/.

Ubicacién Fijacion Administrativa

Beneficios sociales Si

Jornada Diurna

Horario 8:00 — 13:00/ 16: 00 - 18:00 Horas (L-V) / 10:00 -

13:00 Horas (S)

Tipo de sueldo Pago fijo mensual

Fuente: Elaboracion propia

- CONTADOR

Tabla 21: Requerimiento Personal del Contador
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CONTADOR

Descripcion y perfil del puesto

Nombre del puesto: Representante de ventas & almacén

Reporta a: Apoderado
Objetivo del Puesto: Establecer los procedimientos para la gestion de la informacion

financiera por medio de los registros contables

COMPETENCIAS

Grado de Instruccion Titulo
Profesion
Educacion superior Administrador de empresas
Experiencia 1 afio desempefiando puestos similares.

Trato amable.
Habilidades Proactividad.

Comunicacion.

Colaboracion.

Trabajo en equipo.
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Orientacién de servicio.

CONDICIONES DE PUESTO

Tipo de contrato

Contrato determinado

Remuneracion S/.

Ubicacion Fijacion Campo

Beneficios sociales Si

Jornada Diurna

Horario 8:00 — 13:00/ 16: 00 - 20:00 Horas (L-V) / 10:00 -

13:00 Horas (S)

Tipo de sueldo

Pago fijo mensual

Fuente: Elaboracion propia
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- SUPERVISOR

Tabla 22: Requerimiento Personal del Supervisor

SUPERVISOR

Descripcion y perfil del puesto

Nombre del puesto: Apoyo al representante de ventas y Almacén

Reporta a: Apoderado

Objetivo del Puesto: Coordinar en cuanto con sus operarios y los de almacén.

COMPETENCIAS

Grado de Instruccion Titulo
Profesion
Educacion superior Técnicos en administrador de empresas o estudios

universitarios.

Experiencia 1 afio desempefiando puestos similares.

Trato amable.
Habilidades Proactividad.
Comunicacion.
Colaboracion.
Trabajo en equipo.

Orientacion de servicio.

CONDICIONES DE PUESTO

Tipo de contrato Contrato determinado

Remuneracion S/.

Ubicacion Fijacion Campo

Beneficios sociales Si

Jornada Diurna

Horario 10:00 — 13:00 / 16: 00 - 20:00 Horas (L-V) / 10:00 -

13:00 Horas (S)

Tipo de sueldo Pago fijo mensual

Fuente: Elaboracion propia



CAPITULO VII: INVERSION

VII.1 INVERSION

VI1.1.1 Estructura de la Inversion
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La inversion total del proyecto a ejecutar tiene un monto de $ 92,377.32,

compuesta por el activo fijo tangible de $ 14,274.23. Asi mismo, el activo

intangible tiene un monto total de $ 5,740.34, finalmente, el capital de trabajo

posee un monto de $ 72,362.75.

Tabla 23: Inversion Total

INVERSIONES PSINIGV IGV P.CON IGV
Inversion Tangible  $12,096.80 $2,177.42  $ 14,274.23
Fija Intangible  $4,864.69  $875.64 $5740.34
.| TOTAL DE

INVERSION $16,961.50 $3,053.07  $20,014.57
INVERSION FIJA

TOTAL
CAPITAL DE

$61,847.37 $10515.38 $72,362.75

TRABAJO
INVERSION TOTAL  $78,808.87 $13,568.45 $92,377.32

Fuente: Elaboracion propia

VI11.1.2 Programa de Inversiones

En el presente proyecto, se ha realizado el siguiente programa de inversion que se

desarrollara en el afio 2020 a partir del mes de octubre a marzo.

CAPITULO VIII: FINANCIAMIENTO

VI1I1.1 Fuentes de Financiamiento

El proyecto de inversion contara con dos fuentes de financiamiento, por un lado,

tenemos el aporte propio que representa el 60% dando un monto de $ 55,426.39 y como

segunda fuente de inversion la cual viene a ser del Banco representa el 40% el cual da un

monto de $ 36,950.93,como se muestra a continuacion:
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Tabla 24: Fuentes de financiamiento
FINANCIAMIENTO APORTE INVERSION

INVERSION TOTAL

(BANCO) PROPIO TOTAL
INVERSION FIJA $8,005.83 $12,008.74 $20,014.57
INVERSION FIJA
$5,709.69 $8,564.54  $14,274.23
TANGIBLE
Equipos $2,000.00 $ 3,000.00 $5,000.00
Muebles y enseres $651.43 $977.14 $1,628.57
Maquinaria $2,546.17 $3,819.26  $6,365.43
Acondicionamiento del local $141.71 $212.57 $ 354.29
Material de seguridad del local $41.14 $61.71 $102.86
Material de seguridad del
$329.23 $493.85 $ 823.09
personal
INVERSION FIJA
$2,296.14 $ 3,444.20 $5,740.34
INTANGIBLE
CAPITAL DE TRABAJO $28,945.10 $43,417.65 $72,362.75
TOTAL INVERSION $ 36,950.93 $55,426.39 $92,377.32
PORCENTAJE 40.00% 60.00% 100.00%

Fuente: Elaboracion propia

VI111.2 Evaluacion del Préstamo

Para realizar la evaluacion del préstamo, se ha tomado como referencia a la data

establecida por la Superintendencia de Banca y Seguros del Pert (SBS) en el mes de

Julio del afio 2020, donde muestra a una variedad de entidades bancarias, para de tal

manera identificar la tasa que mas conviene. Después de realizar dicha evaluacion de la

data, se opto por la TEA de 2.99% la cual brinda el Banco de Scotianbank en moneda

extranjera, como viene a ser en este caso el délar, el cual se daré en cinco afios, lo que

equivale a $ 8,066.10.

Tabla 25: Evaluacion de préstamo

TEA 2.99%
n= 5

SCOTIABANK
Préstamo $ 36,950.93
Cuota $ 8,066.10

Fuente: Elaboracién propia
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De la tal manera que a continuacion mostraremos un cronograma de pago por el
financiamiento en soles, a través de cuotas constantes durante los cinco afios el cual se va

realizar el préstamo, donde se mostrara el aumento de las amortizaciones.

Tabla 26: Cronograma de pagos

Periodo  Saldoinicial Abono capital Interés Cuota Saldo Final
0 $ 36,950.93
1 $ 3695093 $ 696127 $ 1,104.83 $ 8,066.10 $ 29,989.66
2 $ 2998966 $ 7,16941 $ 896.69 $ 8,066.10 $ 22,820.25
3 $ 2282025 $ 7,383.77 $ 682.33 $ 8,066.10 $ 15,436.48
4 $ 15436.48 $ 7,60455 $ 46155 $ 8,066.10 $ 7,831.93
5 $ 783193 $ 783193 $ 234.17 $ 8,066.10 $ -
TOTAL  $113,029.24 $ 36,950.93 $ 3,379.57 $ 40,330.50 $ 76,078.31

Fuente: Elaboracion propia

CAPITULO I1X: PRESUPUESTO DE INGRESOS Y EGRESOS
IX.1 PRESUPUESTO DE INGRESOS

Para el presupuesto de ingresos se ha considerado las unidades del programa con el que

cuenta del proyecto de baterias cinéticas en cuanto al sector de profesionales y
ejecutivos, se da con las ventas anuales de los afios proyectados el cual se observara en la
siguiente tabla, los cuales, van a responder al precio de venta de $ 20.58 por cada unidad de
bateria destinadas a las sedes de la ciudad de Chiclayo. De acuerdo a la programacion de

ventas y el precio, el cuadro de ingresos es el siguiente:

Tabla 27: Presupuesto de ingresos

afo 1 afo 2 afo 3 afo 4 afo 5
Precio de venta $ 20.58 $ 20.58 $ 20.58 $ 20.58 $ 20.58
Cantidad por aiio 40,615 41,389 42,181 42,991 43,819

TOTAL $835,856.7 $851,785.62 $868,084.98 $884,754.78 $ 901,795.02

Fuente: Elaboracion propia

IX.2 PRESUPUESTO DE EGRESOS
El presupuesto de egresos contiene las ventas esperadas para un periodo de cinco afios
el cual inicia en al afio 2021 hasta el 2025, asi mismo se ven los costos Yy gastos

esperados del centro de  comercializacion de “Battery technology” E.LR.L.



1X.2.1 PRESUPUESTO ECONOMICO

El presupuesto econémico del proyecto de “Battery technology” E.I.LR.L, contiene las ventas esperadas de los afios proyectados, asi

mismo se puede observarlos costos de produccion en cual encontramos la materia prima directa y la mano de obra, cabe resaltar que

también se encuentran los gastos de operacion, la depreciacion y amortizacién por cargar diferidas y como ultimo punto los

impuestos, donde se sumé la participacion laboral. A continuacion, se muestra la tabla del presupuesto:

Tabla 28: Presupuesto Econdémico

INGRESOS Afno 1 ANo 2 Ano 3 Ano 4 ANo 5
Ventas $ 835,907.08 $ 851,831.72 $ 868,126.82 $ 884,797.52 $ 901,848.97
Eqgresos

Costos de Produccion

Materia prima Directa

Mano de obra Directa

Gastos de Operacion

Gastos de Administracion

Gastos administrativos

Sueldos administrativos

Gastos de Ventas, de comercializacion, de distribucion
Depreciacion y amortizacion por cargas diferidas

.Depreciacion

.Amortizacion por Cargas diferidas
Impuestos

IGV A PAGAR

PARTICIPACION LABORAL

Impuesto a la renta

TOTAL EGRESOS

SALDO

$661,815.54 $661,815.54 $661,815.54 $661,815.54 $661,815.54
$ 644,041.82 $ 644,041.82 $ 644,041.82 $ 644,041.82 $ 644,041.82

$

17,773.71 $

17,773.71 $

17,773.71 $

17,773.71 $

17,773.71

$ 77,389.31 ¢ 77,389.31 $ 77,389.31 $ 77,389.31 $ 77,389.31

$
$
$
$

¥

$
$

60,054.45 $
46,888.74 $
13,165.71 $
17,334.86 $

1,845.27 $
97294 $

12,540.73 $
7,510.72 $

60,054.45 $
46,888.74 $
13,165.71 $
17,334.86 $

1,845.27 $
97294 $

60,054.45 $
46,888.74 $
13,165.71 $
17,334.86 $

1,845.27 $
97294 $

60,054.45 $
46,888.74 $
13,165.71 $
17,334.86 $

1,845.27 $
97294 $

28,975.61 $ 31,908.73 $ 34,909.46 $

8,784.69 $

10,088.30 $

11,421.96 $

60,054.45
46,888.74
13,165.71
17,334.86

785.95
972.94

37,978.72
12,870.82

$ 25,048.26 $ 29,296.95 $ 33,644.48 $ 38,092.23 $ 42,924.18
$ 787,122.76 $ 809,080.32 $ 817,664.57 $ 826,446.70 $ 834,737.45

$ 48,784.32 $ 42,751.40 $ 50,462.24 $ 58,350.82 $ 67,111.52




I1X.2.2 PRESUPUESTO FINANCIERO

Tabla 29: Presupuesto Financiero

INGRESOS Afio 1 Afio 2 Afio 3 Afo 4 Afo 5
ventas $835,007.08 $ 851,831.72 $868,126.82 $884,797.52 $901,848.97
Egresos
Costos de Produccion $661,815.54 $661,815.54 $661,815.54 $661,815.54 $661,815.54
Materia prima $ 644,042 $644,041.82 $644,041.82 $644,041.82 $644,041.82
Mano de obra Directa $17,773.71 $17,773.71 $17,773.71 $17,773.71 $17,773.71
Gastos de Operacion $77,389.31 $77,389.31 $77,389.31 $77,389.31 $77,389.31
Gastos de Administracién $60,054.45 $60,054.45 $60,054.45 $ 60,054.45 $60,054.45
Gastos administrativos $46,888.74 $46,888.74 $46,888.74 $46,888.74 $46,888.74
Sueldos administrativos $13,165.71 $13,165.71 $13,165.71 $13,165.71 $13,165.71
Gastos de Ventas, de comercializacion, de distribucion $17,334.86 $17,334.86 $17,334.86 $17,334.86 $17,334.86
Depreciacion y amortizacion por cargas diferidas
Depreciacion $1,845.27 $1,845.27 $1,845.27 $1,845.27 $ 785.95
Amortizacién por Cargas diferidas $972.94 $ 972.94 $972.94 $972.94 $ 972.94
Gastos Financieros $1,139.12  $930.98 $716.61 $495.84 $ 268.46
INTERES PRESTAMO $1,104.83 $896.69 $682.33 $461.55 $ 234.17
MANTENIMIENTO,SEGUROS Y COMISIONES $34.29 $34.29 $34.29 $34.29 $34.29
Amortizacién de la Deuda (CK) $6,961.27  $7,169.41 $7383.77 $7,60455 $7,831.93
Impuestos
IGV A PAGAR $12,540.73 $28,975.61 $31,908.73 $34,909.46 $37,978.72
PARTICIPACION LABORAL $7,419.59 $8,710.21 $10,030.97 $11,382.29 $12,849.34
Impuesto a la renta $24,744.34 $29,04857 $33,453.29 $37,959.94 $42852.56
TOTAL EGRESOS $794,828.10 $816,857.84 $825516.44 $834,375.13 $842,744.74
SALDO $41,078.98 $34,973.88 $42,610.38 $50,422.39 $59,104.23




CAPITULO X: ESTADOS FINANCIEROS

X.1 ESTADO DE PERDIDAS Y GANANCIAS

El presento proyecto cuenta con dos estados de ganancias y pérdidas como viene a ser el econémico Y el financiero

Empezamos con el estado de ganancias y pérdidas econémico, se identifica los ingresos que originan a la empresa cuando los segmentos de

clientes realizan su compra, sin considerar los gastos financieros del apalancamiento, de tal manera, que se acuerdo a la programacion de

ventas de cinco afios se puede observar en la siguiente tabla el incremento que se da afo tras afio, en el cual implica un beneficio.

Tabla 30: Estado de ganancias y pérdidas Econdmico

ESTADO DE GANANCIAS Y PERDIDAS ECONOMICO

CONCEPTO 1 2 3 4 5
INGRESOS $835,907 $ 851,832 $ 868,127 $ 884,798 $ 901,849
- COSTOS DE COMERCIALIZACION $661,816 $ 661,816 $ 661,816 $ 661,816 $ 661,816
UTILIDAD BRUTA $174,092 $ 190,016 $ 206,311 $ 222982 $ 240,033
- GASTOS DE OPERACION $77389 $ 77,389 $ 77,389 $ 77,389 $ 77,389
Gastos de Ventas $17335 $ 17,335 $ 17,335 $ 17,335 $ 17,335
Gastos de Administracion $60,054 $ 60,054 $ 60,054 $ 60,054 $ 60,054
- DEPRECIACION Y AMORT. POR CARGAS
DIFERIDAS $2,818 $ 2,818 $ 2,818 $ 2,818 $ 1,759
UTILIDAD OPERATIVA $93884 $ 109,809 $ 126,104 $ 142,774 $ 160,885
- GASTOS FINANCIEROS $ - $ - $ - $ - $ -
UTILIDAD ANTES DE PARTICIPACIONES E
IMPUESTO $93,884 $ 109,809 $ 126,104 $ 142,774 $ 160,885
PARTICIPACION LABORAL (8%) $7511 $ 8,785 $ 10,088 $ 11,422 $ 12,871
UTILIDAD ANTES DE IMPUESTO $86,373 $ 101,024 $ 116,015 $ 131,353 $ 148,014
- IMPUESTO A LA RENTA (29%) $25048 $ 29,297 $ 33,644 $ 38,092 $ 42,924
UTILIDAD DEL EJERCICIO $61,325 $ 71,727 $ 82,371 $ 93,260 $ 105,090

Fuente: Elaboracion propia
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Por otro lado, encontramos al estado de ganancias y pérdidas financiero en donde se refleja la necesidad de adquisicion por parte de las
fabricas, en el cual se observa que est4 proyectado en cinco afios, esto se da con finalidad de verificar la utilidad neta que se puede dar por

afio, asi mismo, el gasto financiero del apalancamiento, donde igualmente se refleja un aumento.

Tabla 31: Estado de ganancias y pérdidas Financiero

ESTADO DE GANACIAS Y PERDIDAS FINANCIERO

CONCEPTO 1 2 3 4 5
INGRESOS $ 835,907 $ 851,832 $ 868,127 $ 884,798 $ 901,849
- COSTOS DE PRODUCCION $ 661,816 $ 661,816 $ 661,816 $ 661,816 $ 661,816
UTILIDAD BRUTA $ 174,092 $ 190,016 $ 206,311 $ 222,982 $ 240,033
- GASTOS DE OPERACION $ 77,389 $ 77,389 $ 77,389 $ 77,389 $ 77,389
Gastos de Ventas $ 17,335 $ 17,335 $ 17335 % 17,335  $ 17,335
Gastos Administrativos $ 60,054 $ 60,054 $ 60,054 $ 60,054 $ 60,054
- DEPRECIACION Y AMORT. POR
CARGAS DIFERIDAS $ 2,818 $ 2818 $ 2,818 $ 2,818 $ 1,759
UTILIDAD OPERATIVA $ 93,884 $ 109,809 $ 126,104 $ 142,774  $ 160,885
- GASTOS FINANCIEROS $ 1,139 $ 931 $ 717 $ 49 $ 268
UTILIDAD ANTES DE
PARTICIPACIONES E IMPUESTO $ 92,745 $ 108,878 $ 125,387 $ 142279 $ 160,617
PARTICIPACION LABORAL (8%) $ 7,420 $ 8,710 $ 10,031 $ 11,382 $ 12,849
UTILIDAD ANTES DE IMPUESTO $ 85,325 $ 100,167 $ 115,356 $ 130,896 $ 147,767
- IMPUESTO A LA RENTA (29%) $ 24,744 $ 29,049 $ 33,453 $ 37,960 $ 42,853
UTILIDAD DEL EJERCICIO $ 60,581 $ 71,119 $ 81,903 $ 92,936 $ 104,915

Fuente: Elaboracion propia



X.2 FLUJO DE CAJA

En el flujo de caja se presenta los movimientos de entradas y salidas de dinero que hay en efectivo con la finalidad de determinar la liquidez

de una empresa, es por ellos que se realiza dos flujos como viene a ser el econémico Y el financiero.

X.2.1 FLUJO DE CAJA ECONOMICO

Tabla 32: Flujo de Caja Econémico

ANO 0 1 2 3 4 5

INGRESOS $ - 3 835,907.08 $ 851,831.72 $ 868,126.82 $ 884,79752 $ 967,626.10
Ingresos por ventas $ 83590708 $ 851,831.72 $ 868,126.82 $ 884,797.52 $  901,848.97
Recupero de Capital de Trabajo $ 61,847.37
Valor Residual $ 3,929.76
EGRESOS $ 92,377.32 $ 784,30455 $ 806,262.10 $ 814,846.36 $ 823,628.49 $ 832,978.56
Inversion Total $ 92,377.32

Costos de Comercializacion $ 661,81554 $ 661,81554 $ 661,81554 $ 661,815.54 $ 661,815.54
Gastos de Operacién $ 77,389.31 $ 77,389.31 $ 77,389.31 $ 77,389.31 $ 77,389.31
Participacion Laboral $ 7,510.72 $ 8,784.69 $ 10,088.30 $ 11,421.96 $ 12,870.82
IGV a pagar $ 1254073 $ 2897561 $  31,90873 $ 3490946 $  37,978.72
Impuesto a la Renta $ 25,048.26 $ 29,296.95 $ 33,644.48 $ 38,092.23 $ 42,924.18
FLUJO DE CAJA

ECONOMICO $ -92,377.32 3 51,602.53 $ 45,569.62 $ 53,280.46 $ 61,169.03 $ 134,647.53
APORTE DE CAPITAL $ 92,377.32

SALDO DE CAJA RESIDUAL $ - % 51,602.53 $ 45569.62 $ 53,280.46 $ 61,169.03 $ 134,647.53
SALDO DE CAJA ACUMULADA % - $ 51,602.53 $ 97,172.15 $ 150,452.60 $ 211,621.63 $ 346,269.17

Fuente: Elaboracion propia
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X.2.2 FLUJO DE CAJA FINANCIERO

Tabla 33: Flujo de Caja Financiero

ANO 0 1 2 3 4 5
INGRESOS 36,950.93 $ 835,907.08 $ 851,831.72 $ 868,126.82 $ 884,797.52 $§ 967,626.10
Ingresos por ventas S 835,907.08 S 851,831.72 $ 868,126.82 $ 884,797.52 S  901,848.97
Recupero de Capital de Trabajo S 61,847.37
Préstamo 36,950.93 -
Valor Residual S 3,929.76
EGRESOS 92,377.32 S 792,009.89 $ 814,039.63 $ 822,698.23 $ 831,556.92 $  840,985.85
Inversién Total 92,377.32
Costos de Produccion S 661,815.54 S 661,815.54 S 661,815.54 $ 661,815.54 S 661,815.54
Gastos de Operacion S 77,389.31 § 77,389.31 S 77,389.31 $ 77,389.31 $ 77,389.31
Participacion Laboral S 7,419.59 § 8,710.21 S 10,030.97 S 11,382.29 S 12,849.34
IGV a pagar S 12,540.73 S 28,975.61 S 31,908.73 $ 34,909.46 S 37,978.72
Impuesto a la Renta S 24,744.34 S 29,048.57 S 33,453.29 S 37,959.94 S 42,852.56
Servicio de deuda S 8,100.39 $ 8,100.39 $ 8,100.39 $ 8,100.39 $ 8,100.39
Amortizacion S 6,961.27 $ 7,169.41 S 7,383.77 S 7,604.55 $ 7,831.93
Gastos financieros S 1,139.12 S 930.98 $ 716.61 S 49584 §$ 268.46
SUBTOTAL DEL FLUJO DE CAJA FINANCIERO S 43,897.19 S 37,792.09 $ 4542859 $ 53,240.60 S 126,640.25
ESCUDO FISCAL DEL GASTO FINANCIERO $ 341.74 S 279.29 $ 214.98 $ 148.75 $ 80.54
FLUJO DE CAJA FINANCIERO -55,426.39 S 44,238.93 §$ 38,071.39 §$ 45,643.57 $ 53,389.35 $ 126,720.79
APORTE DE CAPITAL 55,426.39
SALDO DE CAJA RESIDUAL - S 44,23893 S 38,071.39 S 45,643.57 §$ 53,389.35 §$ 126,720.79
SALDO DE CAJA ACUMULADA - S 44,23893 S 82,310.31 $§ 127,953.88 S 181,343.24 S 308,064.03

Fuente: Elaboracion propia
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CAPITULO XI: EQUILIBRIO DEL PROYECTO ANO PO ANO

XI1.1 EQUILIBRIO ECONOMICO

La proyeccion del punto de equilibrio econdmico para el afio 2021 nos indica que
la empresa Battery Technology debe cumplir con un minimo de 25254.69
unidades, asimismo, se tendra una retribucién econémica de $ 519,769.59, con el
fin de no generar pérdidas, pero tampoco ganancias. Para los afios posteriores la

cantidad minima de unidades vendidas es mayor.

Tabla 34: Equilibrio Econémico

PUNTODE - - - -
EQuiLIBrIo ANOL  ANO2Z - ANO3  ANO4  ANOS
Punto de
equilibrioen 2525469 2699852 25891.33 2488613 2371271
unidades
Pun
ecl]JuitI?bOrI?o en 3 $ $ $ $
délares 519,769.59 555,659.64 532,872.32 512,184.37 488,034.06

Fuente: Elaboracion propia

X1.2 EQUILIBRIO FINANCIERO

Para el punto de equilibrio financiero del proyecto se tomo en cuenta el afio 2021
nos indica que la empresa Battery Technology debe cumplir con un minimo de
27,720.33 unidades de ventas, asi mismo, se tendra una retribucion economica de
$ 570,515.36, a fin de no generar pérdidas, pero tampoco ganancias. Para los

afios posteriores la cantidad minima de unidades vendidas es mayor.

Tabla 35: Equilibrio Financiero
PUNTO DE

EQUILIBRIO

Punto de
equilibrioen  27,720.33 29,647.33 28,452.05 27,365.49 26,122.95

ANO 1 ANO 2 ANO 3 ANO 4 ANO 5

unidades
Punto de
o $ $ $ $
equilibrio en $ 537,639.45
4l 570,515.36 610,175.10 585,574.91 563,212.36
6lares

Fuente: Elaboracion propia
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CAPITULO XIl: EVALUACION ECONOMICA Y FINANCIERA

Para calcular las tasas de descuento tanto econdémica como financiera se han tomado en
cuenta los siguientes criterios.

La COK, la cual es el costo de oportunidad del capital en la que se estimé una tasa del
10% siendo una tasa moderada, debido que dicha tasa nos va a permitir calcular los
indicadores econdmicos y financieros. Por lo tanto, se tomd el 10% debido que si se
toma la inversién de plazo fijo cuya tasa va del 3% la cual es una tasa muy baja, es por
ello que se opt6 por tomar una tasa mayor considerando que por un tema coyuntural el
pais esta atravesando econdémicamente y no solo a nivel nacional, sino que abarca a nivel
mundial. Sin embargo, se espera que con la reactivacion de la economia las inversiones
tengan mayor fluidez por ello se considerd la tasa del 10%.

Como segundo punto se tomd la tasa de riesgo pais, la cual permite medir la probabilidad
de incumplimiento de las obligaciones financieras de una nacion, en el cual debido a los
factores que van mas alld de los riesgos a un préstamo. Por ello cuanto mayor sea el
riesgo, peor es la calificacion, en este caso la tasa de riesgo viene a ser el 2.41%.

Y para finalizar el impuesto a la renta, en el cual es un tributo en que se determina de
manera anual, gravando asi las rentas que provengan del trabajo y de la explotacion de

un capital dando como resultado de 29% del impuesto a la renta

X11.1 TASA DE DESCUENTO ECONOMICA Y FINANCIERA

Tabla 36: Tasa de Descuento Econdmica y Financiera
COK Costo de oportunidad del capital COK ( tasa de interés pasiva)
Se elige la mejor Tasa anual pasiva del banco segln la SBS

10.00%  0.1000

Se elige la tasa de interés anual activa del Banco més conveniente

0
r seguin la SBS 2.99%  0.0299

R Tasa de Riesgo (Se elige la tasa de riesgo pais para las inversiones) 2.41%  0.0241

t Impuesto a la renta 29.00% 0.2900
Fuente: Elaboracion propia

X11.1.1 TASA DE DESCUENTO ECONOMICA

Para la tasa de descuento econdmica se tomo en cuenta la siguiente formula en |
cual abarca la contaste de equilibrio multiplicado por el costo de oportunidad
capital con la sumatoria de la tasa de riesgo agregando el Ka y para finalizar la

multicacion dela tasa de interés anual., dando como resultado el 12.41%.



Tabla 37: Tasa de Descuento Econdmica
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dE = Kp * (COK+R)

dE = aportepropio * (COK+R) + préstamo * ra
inv. Total inv. Total

dE = 92377.32 * 0.12410 + 0.00 * 0.00000
92377.32 92377.32

dE = 1 * 0.1241 + 0 * 0.00000

dE = 0.1241 - dE 12.4100%

Fuente: Elaboracion propia

XI1.1.2 TASA DE DESCUENTO FINANCIERA

Para la tasa de descuento economica se tomo en cuenta la siguiente formula en el
cual abarca la contaste de equilibrio multiplicado por el costo de oportunidad
capital con la sumatoria de la tasa de riesgo agregando el Ka y la multicacion dela
tasa de interés anual., en dicho punto de agrega la multiplicacién de uno menos el

tiempo, en el cual dio un resultado mayor a la anterior tasa de descuento 13.25%

Tabla 38: Tasa de Descuento Financiera

dF = Kp * (COK+R) + Ka * ra * (1-1)
(1-
dF = aporte propio * (COK +R) + préstamo * ra * 0,29)
inv. Total inv. Total
dF = 92377.32 * 0.1241 + 36950.93 * 0.02990 *  0.71
92377.32 92377.32
dF = 1* 0.1241 + 0.4 * 0.02990 * 0.71
dF = 0.1325916 ™ dF 13.2592%

Fuente: Elaboracion propia
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X11.2 EVALUACION ECONOMICA

Con el fin de analizar la evaluacion econémica del proyecto de inversion, se utilizara los
siguientes indices: valor actual neto (VAN), tasa interna de retorno (TIR), la relacion de
beneficio costo (B/C), el periodo de recuperacion y para finalizar el indice de
rentabilidad.

X11.2.1 VALOR ACTUAL NETO ECONOMICO (VANE)

En cuanto al valor actual neto econémico es la diferencia entre la suma del valor
presente con los beneficios que brinda el flujo de caja del proyecto de inversion,
disminuyendo de tal forma a una tasa de interés igual al costo de oportunidad,
teniendo en cuenta que la VAN debe tener un resultado el cual sea mayor a cero
para que de tal forma es proyecto sea aceptable, en este caso el VANE nos dio
como resultado $140431.52.

Tabla 39: VAN

VALOR ACTUAL NETO ECONOMICO Lo
Economico

VANE $140,431.52

Fuente: Elaboracion propia

XI11.2.2 TASA INTERNA DE RETORNO (TIRE)

El proyecto de inversion de comercializacion de baterias “Battery technology”

E.I.R.L cuenta con una tasa interna de retorno economico del 55%, con una tasa

de descuento de capital del 12.41% lo que quiere decir que el proyecto es

rentable ya que al ser mayor que el cok, lo que se determina un proyecto viable.
Tabla 40: TIR Econdmico

TASA INTERNA DE RETORNO ECONOMICO
TIRE 55%
TASA DE DESCUENTO (COK) 12.41%

Fuente: Elaboracion propia

X11.2.3 RELACION BENEFICIO COSTO ESCONOMICO (B/C Econémico)

Para realizar el célculo de este indicador, se procede con la suma de los ingresos
obtenidos en el momento de la evaluacion del proyecto teniendo en cuenta el

valor del dinero en cuanto al tiempo y se divide los egresos en el cual incluyen los
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costos y gastos incurridos por la empresa. La evaluacion de beneficio costo
economico es de 1.05, dando al proyecto viable.
Tabla 41: Beneficio Costo Econdmico
RELACION BENEFICIO COSTO ECONOMICO
VALOR PRESENTE DE LOS INGRESOS

B/CE
VALOR PRESENTE DE LOS EGRESOS
$3,122,195.32
B/CE
-$2,981,763.79
B/CE 1.05

Fuente: Elaboracion propia

XI11.2.4 PERIODO DE RECUPERO DE CAPITAL ECONOMICO

De acuerdo al aporte propio invertido en el cual se dio el 60%, dicha inversion se

va recuperar en dos afios, doce meses y 274 dias.

XI11.2.5 INDICE DE RENTABILIDAD

En cuanto al indice de rentabilidad del proyecto realizado, nos refleja que por

cada sol invertido se genera $ 2.52 de rentabilidad

Tabla 42: indice de Rentabilidad Econémico
INDICE DE RENTABILIDAD

FLUJO DE CAJA ACTUALIZADO ACUMULADO

IR = .
INVERSION TOTAL
$232,808.85
IR =
$92,377.32
IR = $2.52

Fuente: Elaboracion propia
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X11.3 EVALUACION FINANCIERA

X11.3.1 VALOR ACTUAL NETO FINANCIERO (VANF)

El valor actual neto financiero es la diferencia entre la suma del valor presente
con los beneficios que brinda el flujo de caja del proyecto de inversion,
disminuyendo de tal forma a una tasa de interés igual al costo de oportunidad,
teniendo en cuenta que la VAN debe tener un resultado el cual sea mayor a cero
para que de tal forma es proyecto sea aceptable, en este caso el VANE nos dio
como resultado $145,171.01

Tabla 43: VAN Financiero
VALOR ACTUAL NETO FINANCIERO

VANF $145,171.01

Fuente: Elaboracion propia

X11.3.2 TASA INTERNA DE RETORNO FINANCIERO (TIRF)

El proyecto de inversion de comercializacion de baterias “Battery technology”
E.I.LR.L cuenta con una tasa interna de retorno financiero del 80.75%, con una
tasa de descuento de capital del 13.26% lo que quiere decir que el proyecto es

rentable ya que al ser mayor que el cok, lo que se determina un proyecto viable.

Tabla 44: TIR Financiero
TASA INTERNA DE RETORNO FINANCIERO
TIRF 80.75%
TASA DE DESCUENTO (COK) 13.26%

Fuente: Elaboracion propia
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X11.3.3 RELACION BENEFICIO COSTO FINANCIERO (B/C Financiero)

Para realizar el célculo de este indicador, se procede con la suma de los ingresos
obtenidos en el momento de la evaluacién del proyecto teniendo en cuenta el
valor del dinero en cuanto al tiempo y se divide los egresos en el cual incluyen los
costos y gastos incurridos por la empresa. La evaluacién de beneficio costo

financiero es de 1.05, dando al proyecto viable.

Tabla 45: Costo Beneficio Financiero

RELACION BENEFICIO COSTO FINANCIERO
VALOR PRESENTE DE LOS INGRESOS

BICF VALOR PRESENTE DE LOS EGRESOS
$3,093,513.93

B/CF -$2,949,143.97

B/CF 1.05

Fuente: Elaboracion propia

X11.3.4 PERIODO DE RECUPERO DE CAPITAL FINANCIERO

De acuerdo al aporte propio invertido en el cual se dio el 60%, dicha inversion se

va recuperar en un afo, diecisiete meses y 240 dias.

X11.3.5 INDICE DE RENTABILIDAD FINANCIERO

En cuanto al indice de rentabilidad del proyecto realizado, nos refleja que por

cada sol invertido se genera $ 3.62de rentabilidad

Tabla 46: indice de Rentabilidad

INDICE DE RENTABILIDAD
FLUJO DE CAJA ACTUALIZADO ACUMULADO

IR = INVERSION TOTAL

IR = $200,597.40
$55,426.39

IR = $3.62

Fuente: Elaboracion propia



CAPITULO XIlI: ANALISIS DE SENSIBILIDAD
XI11.1 ANALISIS DE SENSIBILIDAD ECONOMICA

La variable o el factor de riesgo que se ha considerado para este proyecto es de costo de adquisicion es decir el precio de la bateria

cinética portatil, en ese sentido se ha tomo como puntos el precio en délar, también el valor actual neto econémico, tasa interna
econdmica, el COK, beneficio costo econémico y por ultimo el indice de rentabilidad.

Por lo tanto, en el siguiente recuadro se puede visualizar el anlisis en base al costo de adquisicion en dolares dando asi unto de $ 20.58
con una VAN de $ 140,431.52, por consiguiente la TIRE 54.89% y obteniendo una tasa de descuento de 12.41% dicho esto llegamos a la
conclusion que frente a la competencia el precio del producto que en este caso vendria hacer la Bateria Cinética se puede disminuir hasta

el 10% ya que si aumentamos en cuanto a la disminucidén vamos a obtener una VAN negativo y no sea viable dicho producto.

Tabla 47: Analisis de sensibilidad Econémica

ECR)E(E:'SO EN g/ 8500 5.8300  S.81.00 S/ 79.00 S/. 77.50 S/. 77.00 S/.76.80 S/. 76.50
PRECIO EN

DOLARES $20.58 $20.10 $1961  $ 1913  $18.77 $ 18.64 $ 1861 $ 1852
VAN $ 140,431.52$106,076.68 $71,721.83 $37,366.98 $ 11,600.85  $ 3,012.14 $ 4355 $ -5576.6
TIRE 54.89% 44.60% 34.26%  23.85% 15.98% 13.34% 13% 11%
TASA DE

DESCUENTO  12.41% 12.4% 12.4% 12.41% 12.41% 12.41% 12% 12%
(COK)

B/CE 1.05 1.04 1.02 1.01 1.00 1.00 1.00 1.00

IR 2.52 2.15 1.78 1.40 1.13 1.03 1.00 0.94

Fuente: Elaboracion propia



XI11.2 ANALISIS DE SENSIBILIDAD FINANCIERA

Para realizar el analisis de sensibilidad financiera se tomé en el hipotético caso que TEA del banco Scotiabank aumentara al 5% nos daria en

primer lugar la amortizacion de deuda con un promedio de los cinco afios proyectados un $ 7390.19, asi mismo al realizar el punto de

equilibrio en cuanto a unidades nos da un promedio $27,974.47 y cuanto en dblares $575,745.68, de manera a pagar cuotas de $ 8,534.73

Tabla 48: Amortizacion de Deuda Financiera

AMORTIZACION DE DEUDA

Periodo Afo 1 Ao 2 Ao 3 Ao 4 ANo 5 PROMEDIO
Amort'zac'(cénKo)'e laDeuda o oe0719  $702155  $7372.62  $7741.25  $8128.32 $7390.19
Fuente: Elaboracion propia
Tabla 49: Punto de Equilibrio Financiero
PUNTO DE EQUILIBRIO
PUNTO DE - N 3 N N
EQUILIERIO ARNO 1 ARO 2 ARNO 3 ARO 4 ARNO 5 PROMEDIO
Punto de equilibrio  ¢»7 895 g7 $29,753.06 $28,566.73 $27,487.91 $26,252.55 $27,974.47
en unidades
P””t:ndgéﬁg‘r‘;'s'br'o $572,403.48 $612,351.22  $587.935.21  $565731.80  $540,306.71 $575,745.68

Fuente: Elaboracion propia
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Tabla 50: Tasa Descuento Scotiabank

TEA 5.00%
n= 5
Préstamo $ 36,950.93

Cuota $ 8,534.73

SCOTIABANK

Fuente: Elaboracion propia

Tabla 51: Evaluacion Financiera

EVALUACION FINANCIERA

Aiio 0 Ano 1 Ano 2 Ao 3 Ao 4 Aino 5
A anaDE 55542630
SALIZ BERA 5000 $4425068  $38,00150  $45485.27  $53,135.41 $ 126,363.56
SALDODE CAJA 45 00 $4425068  $82,25218  $127,737.45  $180,872.86  $ 307,236.42

ACUMULADA

Fuente: Elaboracion propia



CONCLUSIONES

El proyecto es considerado viable econdmicamente y financieramente, ya que representa una
Tasa Interna de Retorno de 55% por encima del costo de oportunidad del capital y con una
Tasa Interna de Retorno Financiera de 80.75% por encima del costo de oportunidad de capital.
Asi mismo el Valor Presente Neto en ambos flujos de caja obtuvo como resultados un valor
mayor a cero.

La existencia de la demanda insatisfecha genera una brecha del 25 % por cubrir, siendo un
factor decisivo para de la viabilidad de la instalacion de un centro de comercializacion de
baterias cinéticas portatiles para celulares, dado que afecta en forma directa en el calculo de los
indicadores financieros.

La empresa de comercializacion de baterias cinéticas portatiles para celulares, tendrd una
capacidad efectiva promedio de produccion de 117 baterias diarios.

El proyecto estard ubicado estratégicamente en dos direcciones como son la Calle San José
#579 y la Avenida Saefiz Pefia #560.

El proceso de comercializacion de baterias cinéeticas portatiles para celulares se encuentra
disefiado con las mejores préacticas para cubrir su programacion, optimizando costos y tiempos
enfocados a la calidad.

El tipo de sociedad que desarrollara el proyecto sera la de Empresa Individual de
Responsabilidad Limitada denominada BATTERY TECHNOLOGY, que garantiza la
viabilidad administrativa y organizacional del proyecto cuya estructura funcional y juridica
contara con personal especializado.

El proyecto tiene una inversion total de $92,377.32 siendo su capital de trabajo $ 72,362.75 y
en cuanto el financiamiento se proyecta realizarlo con el Banco Scotiabank por un monto de $
36,950.93 representando el 40%.

Para estimar los indicadores econdmicos y financieros se consideré el COK como tasa de
actualizacion de 10% respectivamente resultando un VANE de $ 140,431.52 VANF de
$145,171.01, TIRE de 55% y TIRF de 80.75%, evidenciando la viabilidad del proyecto.

Los indicadores se muestran sensibles significativamente a las variaciones en el precio del
producto, cuya variable es la mas correlacionada con la rentabilidad de proyecto resultando el
VANF varia en $ 144,671.94 aprox. y la TIRF en 80.63 % por una disminucion del 10 %.
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RECOMENDACIONES

Ejecutar el presente proyecto en el mas breve plazo ya que se evidencia un mercado en
crecimiento dandose las condiciones favorables para su implementacion creando valor
para los clientes, trabajadores e inversionistas; asi mismo generando impacto social y

econdmico al pais, dentro del cumplimiento del marco legal vigente.

Considerar permanentemente protocolos de seguridad que se activen y enfrente a

situaciones de actuales de salubridad.

Evaluar alianzas estratégicas con instituciones privadas y del estado y con empresas de

servicios complementarios que generen una mayor participacion de mercado.

Mantener un enfoque continuo en su plan de marketing a fin de garantizar el
cumplimiento de las proyecciones realizadas y considerar permanentemente la

documentacioén de los clientes

Realizar de manera continua capacitaciones y charlas informativas de las nuevas

tendencias para potenciar el valor agregado del producto.
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ANEXOS
CUADRO I: Arbol de problemas
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CUADRO II: Lienzo Canvas



ASOCIACIONES ACTIVIDADES CLAVES PROPUESTA DE RELACION CON SEGMENTO DE
CLAVES VALOR CLIENTES MERCADO
Nuestras principales actividades seran e Producto eco _ e JOvenes
la seleccion de proveedores idoneos, bl * Asesoramiento universitarios
: L . amigable. acerca del producto ue  realizan
con capacidad financiera, efectividad e Utilizacion de que
en el tiempo, servicio y calidad; luego * Producto herramient q actividades
Los agentes que haran de ello rocederemos al innovador erramientas € deportivas.
i k i o ] p i ) f|de||zaC|0n e Personas que
posible el funcionamiento aprovisionamiento, lo cual abarcara la e Estrategias realizan
de nuestro modelo de gestion de compras y por ende la personalizadas actividades
negocio seran los recepcion de pedidos y la gestion de como el
inversionistas 'y alianzas nuestro stock. turismo.
estratégicas con empresas RECURSOS CLAVE CANALES o Nivel
tecnologicas. e Materia prima e Tienda online socioeconomic
oByC
e Stand de
e Mano de obra ) .
informacion

e Estructura de financiamiento

ESTRUCTURA DE COSTOS

FUENTES DE INGRESO

Bateria de ion de litio
Regulador de voltaje
Cables de cobre delgado
Conector USB

e Pago con tarjetas de débito y crédito

e Transferencias bancarias

Fuente: Elaboracion propia



